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Adam Karbowski

Sady postulatywne

w ekonomii gléwnego nurtu

Sady postulatywne biora swoéj po-
czatek w procesach wartosciowania,
czyli ocenach dokonywanych przez ba-
dacza. Sa to pewniki oraz zalecenia.

Pewniki to twierdzenia, ktére uznaje
si¢ za prawdziwe na podstawie okreslone-
go porozumienia. Stanowia one podstawy
teorii naukowych, a takze catych syste-
moéw wiedzy. W ekonomii przyktadami
pewnikéw sa: zalozenie o racjonalnosci,
oraz egoizm jako hipoteza behawioralna®.
Zalecenia natomiast to sady wartosciuja-
ce o silnej orientacji na cele. Powstaja na
bazie teorii naukowych. Dobrymi przy-
ktadami zalecen sq twierdzenia ekonomii
dobrobytu?.

Pewniki i zalecenia
jako sady postulatywne

Sady postulatywne wiaza si¢ Scisle z
procesem budowania teorii naukowych
(rysunek 1). Jednak nie kazdy badacz zja-
wisk gospodarczych stawia sobie za cel
odkrywanie praw obiektywnych. Badacze
z obszaru nauk spotecznych stoja bowiem
przed wyborem jednego z dwéch wzajem-
nie konkurencyjnych modeli poznania
naukowego. Badacz moze wigc sadzi¢, ze
celem jego dociekan jest formulowanie
uniwersalnych prawidlowosci pozwalaja-
cych przewidywa¢ zdarzenia’. Ten spo-
s6b rozumowania, bliski naukom przy-
rodniczym, jest tu nazwany podejsciem
nomologicznym. Moze si¢ jednak okaza¢,
ze naukowiec za cel swojej pracy uzna
raczej rozumienie, interpretowanie oraz
wykrywanie sensu zaistniatych zjawisk
spolecznych w ich unikalnym kontekscie

kulturowym”. To podejécie nazywa sig
idiograficznym. Problem wyboru ma wiec
nie tylko charakter metodologiczny, ale
takze gleboki wymiar aksjologiczny.
Proste przeniesienie metodologii nauk
przyrodniczych na grunt nauk spotecz-
nych rodzi wiele trudnosci. Ich zasadnicza
przyczyng jest to, ze w naukach spotecz-
nych sam proces badania zmienia przed-
miot badania. W ekonomii na przyklad
prognozy méwiace o wolniejszym tempie
wzrostu gospodarczego za kilka miesigcy,
juz dzi§ mogg skloni¢ przedsi¢biorstwa do
ograniczenia popytu inwestycyjnego, zas
konsumentéw do zmniejszenia wydat-
kéw. W efekcie samo badanie (tu: progno-
za koniunktury), moze wywolaé szereg
zjawisk realnych, zmodyfikowa¢ wtasci-
woséci badanego obiektu (tu: biezacego
strumienia wydatkéw w gospodarce). Z
takimi oddzialywaniami nie spotykamy
si¢ zazwyczaj w naukach przyrodniczych.
W konsekwencji badacz spoleczny
napotyka ogromne trudnosci w proce-
sie wykrywania (izolowania) bezposred-
nich zwiazkéw przyczynowych. Ponadto
zwiazki te nie s réwnie sprawdzalne oraz
pewne, jak dzieje si¢ to w chemii, fizyce
czy biologii. Dlatego wyjasnianie w na-
ukach spotecznych opiera si¢ niejedno-
krotnie na eliptycznych szkicach ekspla-
nacyjnych, ktére powiadaja, ze w danych
warunkach zdarzenie powinno byto czy tez
magto zajsé, a nie, ze zajs¢ musiato®.
Trywializujac nieco mozna powie-
dzie¢, ze naukowiec reprezentujacy dyscy-
pliny spoleczne ma nast¢pujacy dylemat.
Jesli pragnie wykorzysta¢ zdobyta wiedzg



Praktyczna teoria

do prognozowania, w tym antycypowa-
nia zagrozen, czy przewidywania szans,
powinien pogodzic si¢ z ograniczeniami i
niedoskonatosciami aparatu badawczego.
Nauki spoteczne nie produkuja po pro-
stu twierdzenl $cisle uniwersalnych. Nie
oznacza to jednak, ze o przyszlosci trafnie
orzeka¢ nie potrafia. Przesada byloby wiec
odmdéwienie prawom (w sensie: generali-
zacjom) spolecznym mocy predykcyjne;j”.
(przy-

czynowe) odwoluja si¢ do teorii. Te za$

Wyjasnienia nomologiczne
konstruowane s3 w umysle cztowieka, i
nie daja si¢ zredukowa¢ do czystego do-
$wiadczenia. Naukowiec naktada zatem
na bogata i réznorodna rzeczywistos¢ filer
poznawczy, dzigki czemu taczy fenomeny
spoleczne z relacjami porzadku. Badacz
odbiera wigc skomplikowang rzeczywi-
sto$¢ poprzez pryzmat wlasnych postaw,
wartosci, oraz apriorycznych przekonan o
naturze $wiata i czlowieka. Przekonania
te staja si¢ zrédlem wielu pewnikéw, na
keérych wznoszony jest gmach wiedzy o
spoleczenistwie.

Naiwnie byloby sadzi¢, ze podstawy
teorii spofecznych wynikaja w mozliwie
najwickszym stopniu z obserwacji rzeczy-
wisto$ci. Mozna nawet odnie$¢ wrazenie,
ze fundamenty te rzadko sa poddawane ja-
kimkolwiek testom empirycznym. W kon-
sekwencji rézne twierdzenia a priori, obok
stwardego rdzenia empirycznego” stano-
wig wazny i niematy skladnik nauk spo-
tecznych" ?. Pewniki powstaja na drodze
ztozonych interakeji umystu oraz doswiad-
czenia zmystowego pod silnym wplywem
proceséw wartosciowania. W istocie pew-
niki pozostaja wigc postulatami.

Przyjecie odpowiednich pewnikéw
jest elementem sztuki w naukach spotecz-
nych. Z jednej strony pewniki powinny
by¢ bowiem mozliwie adekwatne (zgod-
ne z rzeczywisto$cia badana), z drugiej
za$ powinny umozliwia¢ systematyczny
rozwdj wiedzy. Nie moga hamowaé czy
nadmiernie utrudnia¢ wnioskowania. W
ekonomii méwi si¢ czgsto o wystgpowa-
niu relacji wymiennej (¢rade-off) pomig-
dzy adekwatnoscig przyjmowanych zato-
zen a sterowno$cia (tractability), opartej
na nich teorii”. Zazwyczaj ceng wigkszej
adekwatnosci jest wigc spigtrzenie trud-
nosci metodologicznych oraz utrata czy-
telnosci (rysunek 2). Okazuje si¢ zatem,
ze pewniki w naukach spotecznych wecale
nie sa pewne. Sg raczej owocem trudnego
kompromisu pomigdzy checia odkrywa-
nia praw badanej rzeczywistosci, a mozli-
wosciami wyjasniania jako takimi.

Postulatywny charakter pewnikéw wy-
daje si¢ trudniej dostrzegalny niz wyraznie
normatywna orientacja zaleceni formutowa-
nych w naukach spotecznych. Postulatyw-
no$¢ pewnikéw ukryta jest wewnatrz teorii.
Natomiast wyprowadzane z niej zalecenia
w sposob jawny pelnia funkcje narzedzi
modelujacych zachowania w imi¢ konkret-
nego systemu wartosci. Zalecenia te maja
najczgsciej  charakter  krétkoterminowy,
poniewaz w diuzszym okresie moga zmie-
ni¢ si¢ warunki spoleczne, a tym samym
proponowane dzialania moga okazaé si¢
nieadekwatne”. By¢ moze dlatego w ekono-
mii przy wszelkiego rodzaju planach inter-
wendji przyjmuje si¢ perspektywe technika-
-laboranta?, tj. zaklada si¢ niezmiennos¢
swszystkich pozostalych czynnikéw”.

Rysunek 1 Naukowe sady postulatywne w procesie tworzenia wiedzy

Pewniki

Tworzenie wiedzy

Zrédto: opracowanie wiasne.

]

Zalecenia
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Rysunek 2 Relacja wymienna pomiedzy
adekwatnoscia a sterownoscia teorii w
naukach spolecznych

Sterowno$¢

Adekwatno$é

Zrédto: opracowanie whasne.

W ekonomii dominuje wyjasnianie
nomologiczne. Perspektywa idiograficz-
na spotykana jest za$ stosunkowo czgsto
w socjologii, psychologii czy naukach o
zarzadzaniu. Przyjmuje ona zazwyczaj
form¢ bogatego w tresci studium przy-
padku, na podstawie ktérego jestesmy w
stanie odtworzy¢ kulturowy sens zaistnia-
tych fenomendw, zrozumie¢ je w ich nie-
powtarzalnym i specyficznym kontekscie.
Wyjasnienia idiograficzne wymagaja bo-
wiem dotarcia do ludzkich motywacji za
pomoca empatii i wyobrazni". Nie zada-
jemy tu pytan: dlaczego?, pytamy raczej:
co to znaczgy?

Celem tak pojmowanej nauki nie
Metoda

idiograficzna nie stuzy przewidywaniu,

jest formulowanie zalecen.
nie uogdlnia. Badacz ma by¢ jak ,czysta
karta”, wolny od oczekiwani wystrzega
si¢ warto$ciowania. Nauka idiograficzna

pragnie porzuci¢ ambicje normatywnosci,

z pokorg chce przyjrze¢ si¢ calosciowej
rzeczywistosci, zobaczy¢ ja taka, jaka jest,
a nie taka, jaka by¢ powinna, co przedsta-
wia rysunek 3.

Poznanie naukowe w ekonomii
gléwnego nurtu

Ekonomia gléwnego nurtu'”

jest dzis
wyktadana na wigkszosci wydziatéw eko-
nomicznych §wiata. Studenci wlasnie takq
ekonomi¢ poznaja, gleboko zmatematy-
zowang oraz jgzykowo hermetyczna. Nie-
ktérzy badacze utozsamiajg nawet ekono-
mi¢ z matematyka. Pigknie o tym pisze
Eichner: W efekcie w ekonomii imperatyw
matematyki — kladgcy nacisk na formalne
a nie na empiryczne dowody, na elegancje
raczej niz na adekwatnos¢ — stat si¢ normg
naukowg® (ttumaczenie wlasne). Rodzi to
szereg przeszkod i trudnosci w poznawa-
niu rzeczywisto$ci bedacej przedmiotem
badan ekonomicznych, oraz wrazenie ze
niektérzy ekonomisci uwazaja, iz rzeczy-
wisto§¢ powinna niejako dostosowad si¢
do tworzonych przez nich modeli. Tak
pojeta ekonomia stopniowo odrywa si¢
od zycia gospodarczego, staje si¢ ,sztuka
dla szeuki”.

Ladunek postulatywnosci w obecnej
ekonomii jest bardzo wyrazny. Poczawszy
od pewnikéw, ekonomia gtéwnego nurtu
opiera si¢ na zalozeniach, ktére sg sprzecz-
ne z tym, co faktycznie w zyciu gospo-
darczym obserwujemy?. Ludzie w sposéb
systematyczny zachowuja si¢ inaczej niz

Rysunek 3 Model konceptualny poznania w naukach spotecznych

Przewidywanie

Spér o model
poznania

—

Zrozumienie

Zrédlo: opracowanie wiasne.

j Pewniki

Wyjasnienia
nomologiczne
1 Zalecenia
Fakey kul
Ujwnianie |~ Fakeykulurowe
sensu
kulturowego 1 Interpretacje



Sady postulatywne w ekonomii gtéwnego nurtu

wynikaloby to z przyjetej w gléwnym
nurcie koncepgji cztowieka gospodaruja-
cego (homo economicus).

Wedtug tej wizji czlowiek jest w pet-
ni racjonalny oraz doskonale egoistyczny
(tablica 1). Pelna racjonalno$¢ oznacza,
ze stosunek zdolnosci poznawczych de-
cydenta do zlozonosci problemu zawsze
réwny jest 1. Decydent rozwigzuje zatem
kazdy problem natychmiast i nigdy nie
popetnia btedéw. Egoizm jako hipotezg
behawioralng nalezy zinterpretowaé w
nastepujacy sposob: cztowiek dba tylko o
siebie i nigdy nie ktamie®.

Pewniki, na ktérych wzniesiony jest
gmach standardowej ekonomii, sa nie-
adekwatne do obserwowanych zachowan
ludzi. Niezgodnosci te konsekwentnie
wykazuje ekonomia eksperymentalna®.
Wspomina zresztag o tym Blaug w roz-
dziale pigtnastym swojej ksiazki?. Po-
wodem, dla ktérego mimo to koncepcja
homo economicus jest utrzymywana, s3
wynikajace z niej wlasciwosci matema-
tyczne funkeji opisujacych preferencje
decydenta. Racjonalno$¢ i egoizm za-
pewniaja bowiem istnienie funkeji gtad-
kich i wypuktych, w przypadku ktérych
mozna zastosowaé bogate instrumen-
tarium rachunku optymalizacyjnego.
Ceng takiego komfortu jest jednak utra-
ta ekologicznosci (trafnosci) uzyskiwa-
nych wynikéw.

Herbert Simon méwi wprost'®: Jesli
jest ona [standardowa teoria mikroekono-
mii] fatszywa, to dlaczego nie pozbedzie-
my si¢ jej? Mysle, ze podreczniki sq skan-
daliczne. Myslg, ze wystawianie mtodych
wrazliwych umystéw na te scholastyczne
Cwiczenia, tak jakby méwity one cos o rze-
cgywistym Swiecie, jest skandaliczne. Go-
wdy argumentuje w podobnym tonie:
Jesli ekonomia ma byé powazng naukg,
ekonomiczne modele ludzkiego zachowa-
nia powinny opisywac je takim, jakim ono
jest, a nie takim, jakim byé powinno, aby
uczynic teorig¢ matematycznie sterowng
(tractable)”.

Tablica 1 Koncepcja czlowieka gospoda-
rujacego w ekonomii gléwnego nurtu

43

Hipoteza behawioralna

Stopien . . X
racjonalnoci Oportunizm | Egoizm Idealizm
Petna Ekonomia
racjonalno$¢ gléwnego

nurtu

Ograniczona
racjonalno$¢

Proceduralna
racjonalnos¢

Zrédto: Hendrikse G., Economics and Management of
Organizgations: Co-ordination, Motivation and Strategy,
McGraw-Hill, New York 2003.

W badaniach empirycznych ludzie
ujawniaja preferencje leksykograficzne,
wykazujg sklonnosci altruistyczne®, sto-
suja wiele heurystyk przy rozwiazywaniu
bardziej skomplikowanych probleméw?.
Teoria ekonomii naktada jednak na te pra-
widlowosci swoisty filtr, ktéry przeksztal-
ca preferencje ujawnione, tak by staly si¢
one zgodne z postulatami racjonalnosci
oraz egoizmu. W konsekwencji zalecenia
formulowane na podstawie naukowej ana-
lizy ekonomicznej sa nieadekwatne do rze-
czywistych gustéw decydenta (rysunek 4).

Krétko méwiac, ekonomia gléwnego
nurtu zbudowana jest na sadach postula-
tywnych (tu: pewnikach), ktérych praw-
dziwo$¢ wynika jedynie z uzgodnieri po-
migdzy uczonymi. Uzgodnienia te maja
wyrazny wymiar aksjologiczny.

W ekonomii gléwnego nurtu prawdzi-
wym krélestwem kryteriéw etycznych i
formutowanych na ich podstawie zalecen
jest ekonomia dobrobytu?. Jej istotg moz-
na wyrazi¢ za pomocg dwéch fundamen-
talnych twierdzen:

1) Kazde doskonale konkurencyjne roz-
wigzanie jest Pareto-optymalne.

2) Dowolne rozwigzanie Pareto-optymal-
ne moze zostac osiagniete za pomoca
konkurencyjnego mechanizmu rynko-
wego').

Kryterium Pareto stosowane jest przez
ekonomistéw do oceny efektywnosci
gospodarowania. To na podstawie tego
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Rysunek 4 Naukowa analiza ekonomiczna

Filtr ekonomii
gléwnego nurtu

Preferencje
ujawnione

Zrédto: opracowanie wiasne.

kryterium wydawane sa sady o niepoza-
danych skutkach monopolizacji galezi,
przewadze wiasnoéci prywatnej nad pub-
liczna; to ono uzasadnia w korcu inter-
wencj¢ korekcyjng pafistwa w gospodarce.
Kryterium Pareto jest wigc narzedziem
stuzacym warto$ciowaniu, narzedziem
skonstruowanym, a nie odkrytym.
Ekonomia dobrobytu obfituje w sady
postulatywne (tu: zalecenia). Tworzenie
zalecert wydaje si¢ konstytutywne dla tej
subdyscypliny. To tu odnalez¢ mozna po-
jecia takie jak: dobra spofecznie pozadane
(merit goods), dobra spolecznie niepoza-
dane (demerit goods), dobrobyt spotecz-
ny. W pelni nieuzasadnione wydaja si¢
wigc nadzieje niektérych ekonomistéw?,
ze sformalizowana ekonomia dobrobytu
stanie si¢ nauka czysto pozytywna (wolng
od sadéw wartosciujacych). Zaprzeczyta-
by wtedy swojej istocie. Trafnie ujmuje t¢
kwesti¢ Blaug, piszac: Ekonomia dobroby-
tu jest, przede wszystkim, tq czescig ekono-

Preferencje
znieksztalcone

Analiza ekonomiczna

Nieadekwatne zalecenia

mii, ktdra zajmuje si¢ kryteriami etyczny-
mi, pozwalajgcymi nam zadecydowaé, ze
Jakis stan gospodarczy Swiata jest bardziej
pozgdany niz inny, a méwienie o pozytyw-
nej ekonomii dobrobytu oznacza, ze mo-
wigcy lubuje si¢ w paradoksach?.

Sady postulatywne sa gleboko wple-
cione w tkank¢ ekonomii. Nie jest od
nich wolna takze ta cze$¢ ekonomii, ktéra
zostala nazwana pozytywna. By¢ moze
postulaty sa tam tylko lepiej ukryte. Poza
tym ekonomia, cho¢ korzysta z bogatego
instrumentarium matematycznego, po-
zostaje nauka humanistyczna, méwiaca
o czlowieku. Dlatego tez nie powinna
abstrahowa¢ od warto$ci. Powinna mie¢
raczej $wiadomo$¢ ich integralnej obec-
nosci. Nie idzie wigc o to, aby wartosci
catkowicie z ekonomii usunaé. Chodzi
jedynie o to, aby czgsto nieuswiadomione
i nieuzasadnione wtrety aksjologiczne nie
hamowaly rozwoju nauki o gospodarce i
gospodarowaniu.
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