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Michal Polanski

Interakcje

ekonomii i psychologii

w $wietle koncepcji

Gary’ego Beckera

Historia mysli ekonomicznej zna kil-
ka przypadkéw préb taczenia obszaru ba-
dawczego ekonomii i psychologii. Przy-
kladem takiego podejscia jest dorobek
amerykanskiego ekonomisty Gary’ego
Beckera. Stanowi on lustrzana prébe
podjecia podobnego wyzwania przez
niektérych luminarzy wspélczesnej psy-
chologii, ktérzy podejmuja si¢ analizy
zachowan jednostek w kontekscie szero-
ko rozumianego gospodarowania.

Podstawowe galezie psychologii takie
jak psychologia poznawcza, psychologia
decyzji, czy tez psychologia zachowan
ryzykownych, zostaly dostosowane do
analiz lokujacych si¢ na styku ekonomii i
psychologii. Ztozyly si¢ na galezie delimi-
towane z uwagi juz nie na wymiar funk-
cjonowania jednostki, ale na kontekst, w
jakim ona funkcjonuje. Przejawia si¢ to w
istnieniu takich dzialéw psychologii jak
psychologia rynku, psychologia zachowan
konsumenckich, psychologia inwestowa-
nia czy tez psychologia finansowa.

W ekonomii, podobny trend do ob-
serwowanego w psychologii zapoczatko-
wal swoimi odwaznymi analizami Gary
Becker. Podjat si¢ on nie tylko dyskusji o
zalozeniach ekonomii, czy tez glebszego
spojrzenia na konsekwencje ich przyjmo-
wania, ale dokonat takze préby ekspansji
na nowe obszary, zarezerwowane dotad
dla przedstawicieli innych dziedzin nauk
spolecznych, takich jak psychologia, so-
cjologia czy politologia.

Warto w tym miejscu krétko podsu-
mowaé to, co stanowi ceche charaktery-
styczng obydwu omawianych podejs¢,
tzn. psychologicznego i ekonomicznego.
Podejscie psychologéw mozna byloby
sprowadzi¢ do tego, co w ekonomii sta-
nowi jedynie przedmiot zatozen. Psycho-
logia bowiem koncentruje si¢ na analizie
calego spektrum mozliwych zachowan
ludzkich, oraz tworzeniu niemal nieskon-
czonego katalogu tego wszystkiego, co z
psychologicznego punktu widzenia sta-
nowi zrédlo tych zachowari. Katalog ten
obejmuje procesy poznawcze, motywa-
cyjne, emocje, preferencje, oczekiwania,
utrwalone sposoby zachowania w formie
nawykéw lub bardziej ztozone dyspozycje
skfadajace si¢ na osobowos¢.

Z drugiej strony, ekonomista skazany
jest z géry na koniecznos$¢ przyjmowania
okreslonych zalozen, a wigc przyjmowa-
nia wybranych idei za stuszne. Te zatoze-
nia oraz idee stanowig podstawe do wycia-
gania daleko idacych wnioskéw. Skfada
si¢ to na pewien system powiazanych ze
soba logicznymi i przyczynowo-skutko-
wymi relacjami obserwacji (faktéw) oraz
ich interpretacji (idei), dokonywanych
na réznym poziomie ogdlnosci. Ozna-
cza to, ze ekonomista musi przynajmniej
przez pewien okres poddawaé si¢ pewnym
ideologiom, ktére akceptuje. Skutkuje to
pewna inercja przyjmowanych zalozen i
przekonan, ktéra w przypadku Beckera
zaowocowata $miatg ekspansja na pola in-
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nych obszaréw badawczych. Gdyby jego
wysitki poznawcze zostaly dostrzezone
przez psychologéw, ktérzy bywaja nie-
chetni ekonomicznej (realistyczno-prag-
matycznej) perspektywie, to zapewne za-
dzialaloby to na psychologie inspirujaco.
Miatoby to miejsce jednak tylko wéw-
czas, gdyby psychologowie nie wykazali
si¢ ignorancja w odbiorze tej niezwykle
cieckawej perspektywy, chod sprzecznej z
powszechnym mysleniem psychologéw, a
by¢ moze tez dla psychologéw nieco zbyt
trudnej i abstrakcyjne;j.

Psychologowie maja bowiem réwniez
swoje zalozenia i ograniczenia. Za pewni-
ki przyjmuje si¢ wybrane koncepgje filo-
zoficzne, tj. empiryzm, racjonalizm, prag-
matyzm i psychologizm. Z drugiej strony,
mamy perspektywe ekonomii, gdzie zato-
Zenia przyjmowane sa na wyzszym pozio-
mie agregacji. Konfrontujac filozoficzne
zrédta tych dziedzin, mozna powiedzied,
ze o ile matka psychologii byla filozofia,
o tyle dla ekonomii jedynie pewna jej
(filozofii) galaZ, a mianowicie etyka, ze
wspomne Teorig uczué moralnych Adama
Smitha. U psychologéw, wyczulonych na
ztozonos¢ i zywiotowo$¢ ludzkich zacho-
wain, perspektywa ekonomii — wywodza-
ca si¢ w pewien sposdb z nauki zajmujacej
si¢ sadami warto$ciujacymi — moze wzbu-
dza¢ stuszne skadinad powatpiewanie,
lub u mniej refleksyjnych z nich reakeje
stereotypowe i obronne, zwane potocznie
ignorancja.

Ten swoisty styk przedmiotu badan
ekonomii oraz psychologii mozna scha-
rakteryzowac jako zderzenie podejscia ho-
ryzontalnego i wertykalnego. Oznacza to
konfrontacj¢ wiasciwej dla psychologéw
ciekawosci i otwartosci myslenia, z cha-
rakterystycznym dla rozumowania eko-
nomistéw konserwatyzmem i niekiedy
nieuswiadamiang ideologia oraz stereoty-
pami. Trudno jednak méwi¢ o wyzszosci
ktéregokolwiek z tych podejsé.

Z jednej strony, psychologowie na-
trafiajg na ograniczenia, prébujac usyste-

matyzowad swoje myslenie o czynnikach
spolecznych warunkujacych zachowania,
a takze rozwazajac konsekwencje etycz-
ne zachowan ludzkich. Z drugiej strony,
ekonomisci zbyt kategorycznie traktuja
przyjmowane przez siebie zalozenia i by-
waja bardzo surowi w ocenie ludzkich za-
chowan. Zrédet tych rozbieznosci nalezy
szukaé w tym, co stanowi cel obu nauk.
Psychologia ma na celu zrozumienie za-
chowan ludzkich, co rodzi inny punkt za-
czepienia dla sadéw wartosciujacych wy-
wodzonych z perspektywy jednostkowe;.
Ekonomia za cel stawia sobie zrozumienie
catych gospodarujacych zbiorowosci, co
w praktyce przeklada si¢ na formutowanie
zaleceri dotyczacych tego, jak nalezy pro-
wadzi¢ w tym zakresie polityke, oraz jakie
rekomendacje formutowa¢ dla gospoda-
rujacych podmiotéw na réznym szczeblu
agregacji, dlatego w efekcie perspektywa
jednostkowa ulega marginalizacji.

Mozna nawet méwi¢ o pewnych pa-
tologiach zwiazanych z aspiracjami obu
tych nauk, podczas préb wychodzenia
poza tradycyjnie uformowane granice ich
obszaréw badawczych. Patologie te wyni-
kaja zwykle z nieprzygotowania badaw-
czego, nie$wiadomosci i niezrozumienia
probleméw czekajacych na badaczy na
styku tych obszaréw lub w obszarach,
ktére dla przedstawicieli danej dyscypliny
stanowity dotychczas jedynie przedmiot
zatozeni lub element wiedzy ogdlnej i po-
tocznej.

Przyktadowo, psychologowie spo-
teczni, nieuswiadamiajacy sobie wptywu
manipulacji na normy i systemy wartosci
panujace w danym spoleczeristwie moga,
motywowani checia zysku, szkoli¢ w tym
zakresie przedstawicieli réznych grup za-
wodowych, majacych w spoleczedstwie
rézny status, uprawnienia, obowiazki i
cele. Na przyktad menedzer, ktéry lepiej
postuguje si¢ technikami wplywu spo-
tecznego, moze zwickszy¢ dzigki nim
swoja pozycje, przekraczajac granice od-
noszenia osobistych korzy$ci wyznaczang
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przez przyjete normy. Moze tym samym
sktania¢ do podobnych zachowan pozo-
statych przedstawicieli tego zawodu ze
wzgledu na co najmniej trzy czynniki,
a wigc (1) duza role grupy odniesienia w
ksztaltowaniu postaw przysztych mene-
dzerdéw, ktérzy identyfikuja si¢ z ta grupa,
(2) spoteczne uczenie si¢ i nabywanie wie-
dzy w danym s$rodowisku, oraz (3) ksztal-
towanie tzw. norm deskryptywnych, a
wigc takich, ktére sktaniajq do okreslo-
nego zachowania dlatego, ze kto$ inny w
danej sytuacji, w taki a nie inny sposéb
si¢ zachowuje. Tym samym psychologia
jest zrédlem nie tylko roztadowujacej
konflikty wieloznacznodci, ale réwniez,
dostarczajac w tym przypadku narzedzi
manipulacji, tworzy zarazem nowe plasz-
czyzny konfliktu.

Z drugiej strony, mozna moéwi¢ o
bledach ekonomistéw, ktérzy analizuja
zachowania jednostek sprowadzajac je w
skrajnych przypadkach jedynie do liczb, a
to co utrudnia kwantyfikacje jest po pro-
stu ignorowane. W ten sposéb ekonomista
tworzac teori¢ co$ opisuje i co$ wyjasnia,
ale nie jest to na pewno fragment realnej
rzeczywistosci, a jedynie jej daleko wyide-
alizowany model. Zalecenia ekonomistéw
moga w takiej sytuacji nabra¢ forme re-
komendacji zachowari sprzecznych z obo-
wigzujacymi normami spolecznym, przez
co istniejgce systemy norm i wartosci ule-
gaja niebezpiecznej erozji. Prowadzi to do
obnizania si¢ w spoleczefistwie poziomu
zaufania, a kazda jednostka rozwaza co-
raz wigcej scenariuszy dziatania i bierze
pod uwagg coraz wigkszg liczbg srodkéw,
co dla innych moze stusznie wywolywa¢
poczucie zagrozenia skutkujace wiasnie
nizszym poziomem zaufania.

Rodowdd intelektualny
Gary’ego Beckera

Tozsamo$¢ naukows i dorobek Becke-
ra nalezy zaklasyfikowa¢ do ekonomicz-
nej szkoty chicagowskiej. U jej podloza
lezaly idee ekonomii neoklasycznej, ak-

centujacej role rynku jako mechanizmu
efektywnej alokacji débr i krytykujacej
ingerencj¢ paristwa w gospodarke. Kryty-
ka ta jest silnie widoczna réwniez w jego
pracach, w ktérych idea rynku, efektyw-
nosci alokacji, koszty i korzysci stanowity
podstawe prowadzonych analiz. Podejscie
to przekladalo si¢ na zalecenia ograni-
czania roli padstwa do straznika rynku i
urynkawiania, oraz ekonomizowania ob-
szaréw dotychczas rozpatrywanych w ka-
tegoriach spotecznych i normatywnych,
takich jak przestgpczos¢, dyskryminacja,
rozrodczo$¢. Becker przyjmuje zasadniczo
trzy zalozenia, a mianowicie: (1) maksy-
malizujacy charakter zachowar ludzkich,
(2) wystgpowanie rynkdw, rynkéw faktycz-
nych i »rynkéw-cieni« (...) charakteryzujq-
cych si¢ rozmaitym stopniem skutecznosci i
koordynujgcych dziatania réznych uczestni-
kéw (...) oraz (3) statos¢ preferenci? .

Chociaz dziela Beckera przesigknigte
byly ideami ekonomii neoklasycznej, to
jednak funkcjonowanie m.in. na pogra-
niczu obszaréw badawczych ekonomii i
psychologii, uksztatltowato w nim wrazli-
wo$¢ na rzeczywiste zrédta ludzkich za-
chowant wykraczajaca znacznie poza to,
co przyjmuje si¢ w ortodoksyjnej ekono-
mii neoklasycznej bazujacej na syntezie
pogladéw A. Marhsalla. Pisat on bowiem,
ze: gachowanie jest napedzane przez znacz-
nie bogatszy zbidr wartosci i preferencji’ niz
wasko rozumiany wlasny interes. Bogaty
dorobek tego ekonomisty i jego wszech-
stronne, racjonalne podejécie spotkalo si¢
z uznaniem, a za najwyzsza jego formg
mozna uznaé przyznanie Nagrody Nobla
w1992 r.

Podejécie Beckera okresla si¢ mianem
ekonomicznej teorii zachowan ludzkich.
Jest to jednak ogélna nazwa podejscia,
poniewaz wspélna jest w nim metoda, za-
lozenia i tozsamo$¢ naukowa badacza, na-
tomiast za tym terminem kryje si¢ de facto
wiazka kilku réznych teorii odpowiadaja-
cych temu, co Becker badat i ujmowat w
postaci teorii.
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Ekonomiczna teoria
interakcji spotecznych

W roku 1974 Becker napisat A 7heo-
ry of Social Interactions, artykul poswie-
cony teorii interakcji spotecznych’. Od
pierwszych stron mozna zauwazy¢ dale-
ko idace wyabstrahowanie rozwazan, od
niekwestionowanych socjologicznych i
antropologicznych ram podobnych analiz
dokonywanych na gruncie socjologii i an-
tropologii. Jeszcze bardziej uderza brak ja-
kiegokolwiek psychologicznego konteks-
tu. W zamian, czytelnik moze otrzyma¢
pojecia ekonomiczne takie jak dochdd czy
cena, zastosowane do zupelnie nowych
probleméw i sytuacji. My$l przewodnia
tego artykutu uczony uwypuklit w zda-
niu méwigcym o tym, ze: centralnym poje-
ciem mojej analizy jest »dochdd spoteczny,
cgyli suma dochodu wlasnego danej osoby
(jej zarobkéw itd.) oraz pieni¢znej warto-
sci, jakq dla tej osoby majg pewne istotne
wlasciwosci innych, ktdrych zestaw obejmu-
je nazwq »spolecznego Srodowiska« danej
osoby". Przyjmujac taka definicj¢ docho-
du spotecznego mozna rozwazaé ,ceng’
srodowiska spotecznego oraz réznego ro-
dzaju transfery dokonywane w tym §ro-
dowisku, ktére przekiadajg si¢ w dalszej
perspektywie na to wiasnie, jak ,cenne”
jest to §rodowisko?.

Podstawowa komorka spoteczng jest
rodzina, a zatem nie wzbudza watpliwo-
§ci fakt, ze podstawowym przedmiotem
analizy dla Beckera bylo gospodarstwo
domowe, a w jego szerszym, cho¢ nadal
ekonomicznym ujeciu — rodzina®. Dalej
w pracy nast¢puje wyprowadzenie mode-
lu formalnego, w ktérym okreslona zo-
staje funkcja uzytecznosci gospodarstwa
domowego i funkcja produkcji, rozsze-
rzona o réznego rodzaju zmienne, tj. wy-
ksztalcenie, doswiadczenie oraz ,,zmienne
srodowiskowe”, ktéra okresla to, w jaki
sposob potrzeby sa zaspokajane. Tak jak
w  klasycznych analizach wprowadza-
ne jest ograniczenie budzetowe, co przy
wspomnianym wczesniej zalozeniu mak-

symalizacji — w tym wypadku funkcji
produkcji uzytecznosci, przektada si¢ na
warunek réwnowagi okreslony w naste-

pujacy sposéb®:
au,
dx _&
WU B
R

Biorac pod uwage to, ze jednostka
wydaje dochody, limitowane ogranicze-
niem budzetowym wyrazonym po prawej
stronie réwnania, na dobra ,wlasne”, oraz
cechy innych oséb, mozna powiedzied,
ze nastgpuje wymienno$¢ tych pierwszych
wydatkéw zwigzanych z symbolem x
z drugimi wydatkami oznaczanymi jako
R. W nastepstwie uscislenia poje¢ i wy-
prowadzenia warunku réwnowagi prowa-
dzona jest analiza za pomocg krzywych
obojetnosci, rozpatrywane sg efekty do-
chodowe i cenowe oraz potencjalne za-
stosowania tak sformulowanej koncep-
cji®. Wisréd zastosowar punktem wyjscia
jest rodzina, natomiast potem poprzez
abstrahowanie od podstawowego modelu
teoretycznego analizowane sg zjawiska, tj.
filantropia, wydatkowanie pieni¢dzy na
dobra prestizowe w kontekscie interakeji
wieloosobowych, oraz mozliwo$¢ i prze-
stanki wystapienia przejawdw zazdrosci
i nienawisci. Lektura artykutu nasuwa
refleksje, ze wysitki majace sprawi¢, aby
ckonomia bardziej odpowiadala rzeczy-
wistos$ci, moga byc' skoncentrowane nie
tylko na zmianie zalozen. Becker pokazat,
ze mozna péj$¢ zupetnie innym tropem,
poniewaz wéwczas, gdy nie uchylamy
zalozen, ale rozszerzamy obszar analizy,
uzyskujemy nowy wymiar informacyjny
zawarty w takiej analizie.

Ten nowy wymiar wnosi czynnik
spoleczny i psychologiczny w zupetnie
odmienny sposdb, niz nakazywalyby to
rozwazania wynikajace ze sporéw meto-
dologicznych. Do przetomu zwigzanego z
srozszczelnieniem” granic pomigdzy dzie-
dzinami, spory te, na mocy bazujacych na
filozofii nauki modeli metodologicznych,
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akcentowaly role zatozeri i konieczno$¢
ich zmiany wéwczas, gdy chce si¢ ureal-
ni¢ i rozszerzy¢ zakres obowiazywania
wnioskéw, gdy dokonywana jest systema-
tyzacja modelowa. Zachowujac jednak
zalozenia, a przenoszac analiz¢ na nowy
obszar, otrzymujemy jednak nowa jakos¢,
poniewaz zapewniamy pewna porowny-
walno$¢ analiz w sytuacji, gdy jedynie
przedmiot analizy jest inny, przez co te-
stujemy w pewien sposob ogélnosé mode-
li charakterystycznych dla podejscia eko-
nomii neoklasycznej. Efektem tego jest
otrzymanie nowego narzedzia analizy dla
innego obszaru, gdzie skuteczno$é¢ takiej
metody i zwiazanej z nig techniki opiera
si¢ na wykorzystaniu sfery abstrakeji tam,
gdzie dotychczas, w jej osiaganiu, domi-
nowata empiria.

Ekonomiczna teoria zachowan
politycznych

W roku 1983 Gary Becker sformu-
towal oryginalna teori¢ konkurencji
miedzy grupami nacisku zmierzajacymi
do zdobycia wplywéw politycznych?.
Zgodnie z t3 teoria, analizie poddawane
sa rzeczywiste wybory polityczne zdeter-
minowane wysitkami jednostek i grup,
ktére usitujg zabezpieczy¢ swéj interes.
Ciekawym zalozeniem w tej teorii jest,
iz samo znaczenie politykéw jest niewiel-
kie, poniewaz najwazniejsze jest to, czyje
interesy reprezentuja przenoszac ,presj¢
aktywnych grup”, a wigc ich aktywno$¢
ukierunkowywana jest przez te grupy.
Zaklada si¢ réwniez, ze interesy jednostek
ulegaja naturalnej agregacji zgodnie z ich
charakterystykami demograficznymi, sta-
tusem socjoekonomicznym oraz czynni-
kami geograficznymi, i stuza calej w taki
sposéb wyodrebnionej grupie. Efektem
takiej konkurencji moze by¢ réwnowaga
w strukturze podatkéw, subsydiéw oraz
poparcia politycznego?.

W  poréwnaniu z teorig interak-
cji spotecznych, gdzie wykorzystywany
jest aparat mikroekonomiczny zwiaza-

ny z analiza marginalna, tu analiza ma
charakter bardziej makroekonomiczny.
W tego typu analizie czynniki wplywa-
jace na zmienne makroekonomiczne, na
mocy juz wstepnych zalozeni, maja cha-
rakter zagregowany. Podobnie jak po-
przednio, wyprowadzone zostajg warunki
réwnowagi — tym razem dla podatkéw
i subsydiéw oraz tzw. deadweight costs.
Nastepnie za pomoca analizy marginalnej
i statystyki poréwnawczej badane jest teo-
retycznie zjawisko konkurencji pomiedzy
grupami nacisku. Géwny postulat teorii
mozna ujaé w postaci twierdzenia, ze:
grupa, ktdra bedzie bardziej efektywna w
wytwarzaniu politycznego nacisku, bedzie
zdolna do redukcji cigzqcych na niej obcig-
zen fiskalnych i zwigkszenia otrzymywanych
subsydiow”. Rozwazane sa réwniez inne
definicje efektywnosci grup nacisku, przy
czym akcentowana jest wicksza rola efek-
tywnosci wzglednej (efektywno$¢ jednej
grupy w poréwnaniu do pozostatych), niz
jej efektywnosci bezwzglednej, a wige na
przyklad zdolnosci do ograniczania efek-
tu ,jazdy na gape”. Nastgpnie analiza jest
rozszerzana na istnienie deadweight costs
oraz problemu redystrybucji débr za po-
$rednictwem paristwa.

Uwzgledniajac te dwa ostatnie czynni-
ki uzasadnia si¢ réwniez zjawisko zwane
tyrania status quo. Wyjasnienie to sprowa-
dza si¢ do postulatu, zgodnie z ktérym:
sfera polityki nie powinna w znacznym
stopniu kolidowa¢ z prywatng dystrybucjg
dochodu nawet wéwczas, gdy grupy odno-
szqce korzys¢ z takiej koligji sq lepiej zor-
ganizowane niz grupy pokrzywdzone takq
sytuacjq, dopdki te pierwsze nie przekroczq
pewnego stopnia zorganizowania®. Cieka-
wym wnioskiem jest réwniez to, ze opi-
sywana konkurencja pomiedzy grupami
nacisku wspiera efektywne metody opo-
datkowania. Analiza zostaje ponadto roz-
szerzona na wigksza liczbe grup. Waznym
ogblnym wnioskiem ptynacym z tej ana-
lizy jest to, ze juz sam fakt konkurencji
pomigdzy grupami nacisku wytwarza po-
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trzebe redystrybucji. Politycy w tym pro-
cesie sa jednak traktowani jedynie jako
agenci réznych grup nacisku.

Konkluzje

Podsumowujac ujecie zachowan w
kontekscie spotecznym i politycznym do-
konane w koncepcjach Gary’ego Beckera
warto podkresli¢, ze jest to podejscie ory-
ginalne i dodajace nowa warto$¢ informa-
cyjng zaréwno przedstawicielom ekono-
mii, jak i pozostalych nauk spofecznych.
Zaleta takiego podejécia jest jego glebokie
teoretyczne osadzenie w diugiej tradycji
ekonomii neoklasycznej, zawierajacej bo-
gaty zestaw narzedzi analizy. Tym narze-
dziom odpowiada réwniez sprawdzony
zestaw idei lezacych u ich podfoza. Inna
korzyscia wynikajaca z takiego podejscia
jest precyzja.

Podejscie Beckera akcentuje bezpo-
srednio role¢ konkurencji przy dokony-
waniu racjonalnych decyzji i wyboréw,
jednak w tle mozna wyczu¢ ukryte za-
tozenie, ze w tak analizowane proce-
sy spoleczne wpisany jest konflikt. Na
gruncie socjologii teorie nawiazuja do
socjobiologii E.O. Wilsona, ktéry miat
do$¢ powierzchowny poglad na rozwdj
spoleczny i organizujace zycie spoteczne
systemy wieloczynnikowe, ktére trak-
towal jako pewne stadium ewolugji”.
Chociaz na gruncie m.in. psychologii
ewolucyjnej dokonano ogromnej syntezy
wiedzy dotyczacej natury ludzkiej, czego
kulminacjq byta ksiazka 7abula Rasa.
Spory o nature ludzkq, S. Pinkera®, to
zblizajac si¢ do polowy drugiej dekady
XXI wieku, mozna si¢ raczej spodziewaé
wielkiej syntezy wspdlczesnej filozofii
i humanistyki, uwzgledniajacej wiedzg
pochodzaca z nauk przyrodniczych oraz
wykorzystujacej nowatorskie metody
prowadzenia badan i analiz, takie jak na
przyktad sztuczna inteligencja, niz brnie-
cia w by¢ moze $lepg uliczke ttumaczenia
natury ludzkiej za pomoca genetyki i te-
orii ewolugji.

Nauka o uktadach ztozonych bada zja-
wiska nieliniowe i problem tzw. emergen-
¢ji, a wigc wylaniania si¢ nowych jakosci
w zlozonych systemach. System spoteczny
zdeterminowany przez kulture, zwlaszcza
we wspodtczesnych wielowartosciowych,
wieloznacznych i pluralistycznych spo-
teczenstwach, ma cechy jak najbardziej
emergentnej nadbudowy ponad to, co
konstytuuje biologia, i by¢ moze na nowo
okaze si¢, ze kultura nie jest tak cienka
warstwa, jak si¢ to socjobiologom wy-
dawatlo. Dlatego tez, nadmierne uprasz-
czanie problematyki spofecznej, mozna
potraktowaé jako gléwny zarzut wobec
koncepcji Beckera, ktéry tworzyt w okre-
sie, kiedy $wiat byt bardzo zafascynowany
cybernetyka i inzynieria spoteczng upra-
wiang niemal na wzér inzynierii zwiaza-
nej ze sfera techniki.

Biorac pod uwage wspomniane na
wstepie problemy, wystepujace na styku
réznych dziedzin nauk spotecznych, moz-
na powiedzieé, ze przyszlo$¢ raczej nalezy
do tego wszystkiego, co si¢ na tym pogra-
niczu narodzi, i co by¢ moze na zawsze
odwréci uwage od manii kwantyfikowa-
nia rzeczywisto$ci za pomoca rozbudo-
wanej analizy matematycznej. By¢ moze
nadejdzie jeszcze w mi¢dzyczasie era nad-
miernej fascynacji procesami stochastycz-
nymi w analizach ekonomicznych, na
miar¢ fascynacji analiza marginalna, lub
rozwijane beda dalej nowe formy wspét-
czesnej fenomenologii w postaci analizy
systeméw  wieloagentowych, jednak to
wszystko stanowi pewna reminiscencj¢
totalitarnych tesknot do kontrolowania
spoleczeristw na taka skale, na jaka moz-
liwa jest kontrola przyrody.

Wydaje si¢ rowniez, ze wobec impe-
rializmu ekonomii wraz z jej orientacja
na wynik i efektywno$¢, imperializm
wspdlczesnej psychologii moze stanowié
pewna przeciwwage, wprowadzajac do
gry wieloznacznos¢ i zupelnie odmienne
spojrzenie na znieksztalcenia informacji,
ktére powstaja zaréwno na skutek wpisa-
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nej w ludzka nature nieracjonalnosci, jak
i celowo kreowanej asymetrii informacji,
ktéra dla jednostek moze stanowié¢ zréd-
o przynajmniej przej$ciowego poczucia
bezpieczenistwa i stabilnosci. Jednostki,
majac z jednej strony niespotykany dotad
dostep do informadji, a z drugiej zdolno$¢
umiejetnej autoprezentacji i wplywania
na innych, moga zabezpiecza¢ si¢ przed
mechanizmami spolecznymi o charakte-
rze totalnym, ktérym stuza w podobnym
stopniu nauki ekonomiczne i psychologia.
Mozna bowiem powiedzie¢, ze tak jak
wiedza ekonomiczna jest narz¢dziem dla
sprawujacych wiladz¢ na réznych szczeb-
lach agregaciji, tak wiedza psychologiczna
réwniez stanowi narze¢dzie umozliwiaja-
ce oddzialtywania na rézng skale. Stad,
istnienie tych dwéch przeciwstawnych
imperializméw — ekonomizmu i psycho-
logizmu, moze stanowi¢ niespotykane do-
tad Zrédlo dialogu i formowania nowych
plaszczyzn funkcjonowania jednostek,
cho¢ nie jest wykluczone, ze dialog taki
moze niekiedy przerodzi¢ si¢ w konflikt
— cho¢by dotyczacy wartosci. Moze tak
si¢ sta¢ cho¢by dlatego, ze skrajne formy
podejscia ekonomicznego moga by¢ dla
psychologéw znamionami kalkulatywne-
go rysu psychopatii, a dla zorientowanych
na bogactwo calego spoteczeristwa ma-
kroekonomistéw, tkliwos¢ psychologéw
moze by¢ uznawana za wyraz niebezpiecz-
nych totalnych zapedéw, do formowa-
nia jednostek wedtug z géry okreslonych
norm, podczas gdy prawdziwym Zrédlem
bogactwa moze by¢ réznorodno$¢ i zwia-
zany ze specjalizacja podziat pracy.
Trzeba jednak podkresli¢, ze zaréwno
wspolczesna ekonomia, jak i psychologia
w duzym stopniu podzielajg idee pragma-
tyczne. Z jednej strony, ekonomia silnie
wznosi si¢ ponad neoklasycznymi zaltoze-
niami, majacymi pragmatyczne korzenie,
a interwencjonizm musi mie¢ racjonalne
przestanki. Z drugiej strony, w psycholo-
gii pragmatyzm manifestuje si¢ w skrom-
nych deklarowanych celach tej dziedziny,

gdzie proste dazenie do jednostkowego
szczg$cia przewaza nad analizg zachowan
jednostki, w kontekscie dalej idacych
konsekwencji spotecznych i etycznych.
Ten fundament, ktdry rzekomo ma chro-
ni¢ przed zapedami idealistyczno-morali-
zatorskimi oraz tworzeniem utopii o cha-
rakterze totalnym, sprzyja jednak temu,
ze wytwarzana na duza skale wiedza psy-
chologiczna przyczynia si¢ do osiggania
przez jednostki bezproduktywnych prze-
wag nad innymi, a wigc takich przewag,
ktére nie sprzyjaja zaspokajaniu intereséw
przez inne jednostki, bo w wyniku takiej
przewagi nie dokonuje si¢ wytwarzanie
czegokolwick.

Istnienie takich bezproduktywnych
przewag moze by¢ w sensie spotecznym
przyczyng anomii — z punktu widze-
nia socjologii i etyki, oraz nieefektywnej
alokacji kapitatu i informacji — z punktu
widzenia ekonomii, gdyz kapitat i infor-
macja nie trafia do najbardziej przedsie-
biorczych, ale do tych, ktérzy najlepiej
postuguja si¢ wiedza psychologiczng do
osiagania swoich celéw.

A zatem psychologia uciekajac od po-
gladéow  idealistyczno-moralistycznych,
zwigzanych z réinego rodzaju socjali-
stycznymi utopiami, moze osuwal sig
w anomig, bo nie dostrzega tego, co w
innych naukach spotecznych i w etyce
uwaza si¢ za wazne, a wigc pewne dobro
zbiorowe. Natomiast dla ekonomisty od-
rzucenie idei socjalistycznych nie oznacza
odrzucenia porzadku spolecznego w ogé-
le, lecz sceptycyzm wobec zbyt wielkich
ambicji w zakresie organizacji zycia zbio-
rowego.

Psychologowie analizujac jednostke na
tle spoleczefistwa tworza wiele paradok-
séw, poniewaz z jednej strony akcentuja
wolnos¢ jednostki, a z drugiej wspéttwo-
rza wraz z lekarzami wielkie tomy wylicza-
jace zaburzenia psychiczne. Jezeli przyjaé,
ze kryteria oraz normy tworzy spoleczen-
stwo trudno zrozumieé, jak mozna pogo-
dzi¢ sprzeczno$¢ miedzy obrong wolnosci
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jako zasady z obrona réwnosci, propagu-
jac etykiety i stereotypy stanowiace swego
rodzaju ,kaganiec” dla zbyt skrajnych za-
chowan jednostkowych, ktére utrudniaja
zycie innym jednostkom, przez co zwrot-
nie, poprzez mechanizmy wyklucze-
nia, przynosza im cierpienie i spofeczne
pi¢tno. Trudno zatem rozstrzygnaé, czy
psychologom rzeczywiscie zalezy tylko
na dobru ich klientéw i postgpie wiedzy
psychologicznej, bo abstrahujg od per-
spektywy spotecznej, czy tez, z ukrycia,
stuza spoleczeristwu, propagujac na rézne
sposoby idee lewicowe, bo pi¢tnujac jedne
stereotypy tworzy si¢ w ich miejsce nowe.
Kaze to watpi¢, czy na pewno altrui-
styczne motywy i intencje przetoza si¢ na
ogdlne dobro spofeczerstwa, czy tez
stang si¢ raczej podglebiem kolejnych
niebezpiecznych utopii, ktére szybko
znajda swoich zagorzalych radykalnych
zwolennikéw,zwlaszczawczasachkryzyséw
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