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Streszczenie

W artykule podjeto temat relacji pomiedzy wielko$cig miast a ich produktywnoscia, koncentrujac si¢
na dwdch gtéwnych zagadnieniach: czy produktywnos$¢ miast wzrasta wraz z ich wielkoscig oraz czy
istnieje zwigzek pomiedzy wielko$cia miast a dynamikg wzrostu produktywno$ci. W pierwszej czesci,
na podstawie przegladu literatury, przedstawiono ramy teoretyczne. Nastepnie, wykorzystujac staty-
styczne metody analizy danych, wykazano, ze wigksze miasta w Polsce charakteryzujg sie wyzsza pro-
duktywnoscia. Jednocze$nie nie stwierdzono jednoznacznej zaleznoéci pomiedzy wielkoscig miast
a tempem zmian produktywnosci. Jako miare produktywnosci miast przyjeto poziom wynagrodzen,
co zostalo uzasadnione odwolaniem si¢ do teorii ekonomicznych. W podsumowaniu oméwiono za-
obserwowane tendencje oraz zaprezentowano mozliwe kierunki przysztych badan.

Stowa kluczowe: produktywno$¢ miast, wielkos¢ miast, regionalne zréznicowanie wynagrodzen
Kody klasyfikacji JEL: R12, O18
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1. Wprowadzenie

Ludnos¢ i aktywno$¢ ekonomiczna skupiajg si¢ w okreslonych punktach przestrzeni geo-
graficznej. Dzieje si¢ tak, poniewaz koncentracja przynosi korzysci, ktére zwigkszaja produk-
tywnos¢ czynnikéw produkgji — wliteraturze okresla sie je jako efekty aglomeracji. Jako wynik
tego procesu powstajg osrodki o charakterze miejskim, ktére oddzialujg na siebie nawzajem,
tworzac dynamiczny uklad. To przede wszystkim tam lokalizuje sie dzialalnos¢ gospodarcza,
ktéra wytwarza wiekszo$¢ produktu w danym kraju i to tam - dzieki akumulacji czynnikéw
produkcji, w tym wiedzy — pojawia sie wzrost gospodarczy.

Nie istnieje jedna, uniwersalna definicja miasta. W zaleznosci od przyjetego kryterium
o mie$cie moéwimy w ujeciu prawno-administracyjnym (jednostka, ktérej nadano prawa
miejskie), demograficznym (stosujac kryterium liczby ludnosci zamieszkujacej dany, zwar-
ty obszar) czy ekonomicznym (odnoszac si¢ do dominujacego zZrédta utrzymania ludnosci)
[Jozwik, Dymek, 2022]. W zaleznosci od wielkosci, miasta mozemy podzieli¢ na male, sred-
nie i duze. Najczesciej stosowanym w literaturze kryterium wyodrebnienia tych grup jest
liczba ludnosci — w Polsce zazwyczaj przyjmuje sie, Ze miasta do 20 tysiecy liczby mieszkan-
cOw to miasta mate, 20-100 tysigcy - Srednie, natomiast powyzej 100 tysiecy — duze. Katego-
rie te charakteryzuje jednak pewna niedookreslonos¢, na co wskazuje Runge [2012]. Miasta
mozemy tez rozpatrywa¢ w wymiarze funkcjonalnym - w takim wypadku mamy do czynie-
nia z miejskimi obszarami funkcjonalnymi, definiowanymi jako zasieg oddzialywania mia-
sta [Churski i in, 2023, s. 31-35].

Miasta jako przestrzennie wyodrebnione jednostki sg czgscig struktury osadniczej danego
terytorium. Struktura ta obejmuje powigzania miedzy poszczegdlnymi jednostkami, tworzac
system o okreslonej hierarchii. Jednym z najwazniejszych modeli wyjasniajacych ksztaltowanie
sie hierarchii przestrzennej i ukladéw osadniczych jest teoria osrodkéw centralnych Christal-
lera [1933, 1963], rozwinigta przez Loscha [1940, 1961]. Zgodnie z nig optymalna struktura
sktada sie z rownomiernie rozmieszczonych jednostek o réznych wielkos$ciach i funkcjach.
Osrodki centralne sg identyfikowane w oparciu o wystepowanie dziatalnosci zaspokajajacych
potrzeby otaczajacych je mieszkancow — poszczegdlne ustugi majg przypisany zasieg oddzia-
lywania i decyduja o miejscu danej jednostki w hierarchii. Inna grupa modeli wyjasniajaca
ksztaltowanie sie struktury osadniczej jest oparta na koncepcji rozwinietego centrum oraz
peryferii petnigcych funkcje uzupelniajace (teoria rdzenia i peryferii Friedmana [1966], teoria
biegunéw wzrostu Perrouxa [1955, 1970], nowa geografia ekonomiczna Krugmana [1991]).
W tym ujeciu obszary peryferyjne pelnig role wtérng do gléwnych osrodkéw, stanowigcych
site napedowg gospodarki, a ich rozwdj jest $cisle powigzany z rozwojem o$rodkow central-
nych. Jeszcze inna grupa teorii zwraca uwage na postepujace procesy globalizacyjne, zwigza-
ne z rozwojem sieci transportowej i Srodkéw komunikacji na odleglos¢. W rezultacie maleje
znaczenie fizycznego zasiegu oddzialywania wyrazonego konkretnym dystansem na rzecz
trudniej uchwytnych powigzan pomiedzy niewielkg liczbg osrodkéw zwanych miastami $wia-
towymi (koncepcja world cities spopularyzowana przez Friedmana [1986]) czy miastami glo-
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balnymi (idea global cities zaproponowana przez Sassen [2004]). Tendencje te moga sprzyjac
najwigkszym o$rodkom, ktére majg wigksze mozliwosci wzrostu i rozwoju.

System osadniczy w Polsce charakteryzuje sie relatywnie wysokim stopniem policen-
trycznosci, co - jak zauwaza Sleszczynski [2018] - jest korzystne z punktu widzenia rozwoju
regionalnego, gdyz stabilizuje caly system spoteczno-gospodarczy. Policentryczno$¢ jest w tym
przypadku rozumiana jako réwnomierno$¢ pod wzgledem rozkladu wielkosci, rozmieszczenia
i wzajemnych relacji pomiedzy o$rodkami [Sleszczynski, 2018]. Jednak, jak wynika z badan
Sobali-Gwosdz [2024], policentryczna struktura Polski ulega przeobrazeniom, ewoluujac
w kierunku coraz silniejszej polaryzacji rozwoju duzych miast i aglomeracji miejskich oraz
wyludniania si¢ obszaréw peryferyjnych i kurczenia si¢ miast $rednich i matych.

Przedmiotem rozwazan w artykule jest relacja pomiedzy wielkoscig miast a ich produk-
tywnoscig w Polsce. Celem jest odpowiedZ na nastepujace pytania:

o Czy produktywnos¢ miast w Polsce rosnie wraz z ich wielkoscia?
o Czy istnieje zaleznos¢ pomiedzy wielkoscig miasta a dynamikg wzrostu produktywno-
$ci w Polsce?

Analiza skupia sie na wspotwystepowaniu zjawisk, a nie na okresleniu ich przyczynowo-
$ci. Jej rezultatem s3 ogdlnie zarysowane tendencje dotyczace podjetej tematyki.

Artykul ma nastepujacg strukture. Punktem wyjscia sa rozwazania teoretyczne, w ramach
ktorych, nawigzujac do literatury, wyjasniono, w jaki sposob wielko$¢ miasta jest powigzana
z jego produktywnoscig. Jako miare produktywnosci przyjeto poziom wynagrodzen, co uza-
sadniono, odwolujac si¢ do teorii rownowagi producenta. Druga czes¢ ma charakter empi-
ryczny. Wykorzystujac statystyczne metody analizy danych, wskazano, Ze istnieje ogdlna
zalezno$¢ pomiedzy wielkoscig miast a ich produktywnoscig — im wigksze miasto, tym wyz-
szy poziom wynagrodzen. Nastepnie zbadano relacje pomiedzy dynamika produktywnosci
w okresie 2002-2023 a wielko$cig miast — w tym przypadku nie da si¢ okresli¢ jednoznaczne;j
zaleznosci. Artykul konczy si¢ podsumowaniem zaobserwowanych tendencji oraz identyfi-
kacja dalszych obszaréw badawczych.

2. Czy wieksze miasta sq bardziej produktywne?

Duranton i Pluga [2003], w nawigzaniu do koncepcji efektow zewnetrznych Marshalla,
okreslaja trzy zrédla efektéw aglomeracji. Po pierwsze, koncentracja ludnoséci w miastach
umozliwia i daje ekonomiczny sens podejmowania skomplikowanych przedsigwzig¢ ekono-
micznych, w rezultacie ktorych powstajg dobra niepodzielne, w tym infrastruktura (sharing).
Po drugie, w miastach — z uwagi na wigksza liczbe podmiotéw — latwiej jest znalez¢ poten-
cjalng strone transakcji (dotyczy to relacji zaréwno pomiedzy podmiotami gospodarczymi,
jak i w sferze rynku pracy). Dodatkowo, z uwagi na wiekszy wybdr - jakos¢ takiej wspdtpra-
cy bedzie wigksza (matching). Ostatni aspekt to mechanizm szeroko pojetego uczenia - kon-
centracja ludnosci sprzyja tworzeniu, rozprzestrzenianiu si¢ i akumulacji wiedzy (learning).
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Te trzy czynniki wskazuja, dlaczego produktywno$¢ na obszarach z wieksza koncentracja
czynnikéw produkcji powinna by¢ wyzsza. Mozna je potraktowa¢ w kategoriach sit dosrod-
kowych, ktorych obecnos¢ przy jednoczesnym odzialywaniu sit odsrodkowych (prodysper-
syjnych) wyjasnia powstawanie i rozwdj osrodkéw o charakterze miejskim. W rezultacie,
w ramach danego systemu (np. panstwa), ksztaltuje sie struktura osadnicza z okreslong hie-
rarchig tworzacych jg jednostek. Jednoczesnie jednak, jak wynika z modelu Krugmana [1991]
stanowigcego podstawe tzw. nowej ekonomii geograficznej, systemy te moga znaczaco si¢ od
siebie rdzni¢ — poczawszy od catkowicie skoncentrowanych do catkowicie rozproszonych —
przejawia si¢ to w istnieniu wielu mozliwych stanéw réwnowagi (zalezy to od parametréw
modelu, m.in. kosztow transportu).

Rosnaca produktywnos¢ czynnikéow produkgji jest kluczowym czynnikiem wzrostu
gospodarczego, dlatego punktem wyjscia do okreslenia mechanizmu wplywu wielkosci miast
na produktywnos¢ jest teoria wzrostu. Warto zaznaczy¢, ze co do zasady ma ona charak-
ter aprzestrzenny — oznacza to, ze wybory lokalizacyjne nie sg endogeniczne, a ich istnienie
uwzglednia si¢ jedynie posrednio. Moga one wystepowac albo w formie zréznicowania egzo-
genicznie okreslonych parametréw i zmiennych wej$ciowych (model Solowa [1956]; Mankiw,
Romer i Weil [1992]), albo poprzez efekty zewnetrzne, takie jak rozprzestrzenianie sie wie-
dzy i umiejetnosci (np. w modelach Romera [1986] i Lucasa [1988]). Laczac teorie wzrostu
gospodarczego z nowg geografig ekonomiczna, mozna wyjasni¢ mechanizm oddzialywania
miast na wzrost gospodarczy poprzez dwa kluczowe zjawiska: akumulacje czynnikéw pro-
dukcji oraz ich role w tworzeniu innowacji [Glaeser, 1992; Lucas, 2004; Black, Henderson,
1999]. Wnioski z tych teoretycznych rozwazan zazwyczaj wskazujg, ze im wigksza koncen-
tracja czynnikow produkgcji, a tym samym wigksze miasta, tym wyzsza produktywnos¢, co
przektada si¢ na wyzszy poziom i/lub dynamike wzrostu gospodarczego [Fujita, Thisse, 2003;
Martin i Ottaviano, 2001].

Zalezno$¢ pomiedzy wielko$cig miasta a produktywnoscia zostata zweryfikowana empi-
rycznie przez Ahrend i in. [2017]. Wykazali oni, Ze w obszarach metropolitalnych krajow
OECD z liczba ludnosci powyzej 500 tysiecy 1% wzrostu populacji wiaze sie z 0,12% wzro-
stem $redniej wydajnosci czynnika pracy. Podobne wnioski wynikaja z badann Combes i in.
[2012], ktdrzy na przykladzie Francji wskazujg, ze przecigtnie zaréwno przedsigbiorstwa, jak
i pracownicy sg bardziej produktywni w duzych miastach. Zwiazek ten jest obserwowany
takze w przypadku krajow afrykanskich, cho¢ jest on stabszy niz w miastach Azji czy Ame-
ryki Lacinskiej [Jones i in, 2020]. Zarazem, jak zauwazaja Frick i Rodriguez-Pose [2018],
zalezno$¢ pomiedzy przecigtng wielkos$cig miasta a stopg wzrostu gospodarczego na pozio-
mie danego kraju nie jest jednoznaczna. Jest ona widoczna w krajach rozwinietych, cho¢ ma
charakter wygasajacy — wraz ze wzrostem liczebnosci przecigtnego miasta, relacja stabnie.
W krajach rozwijajacych sie i stabo rozwinietych (zgodnie z definicja Banku Swiatowego)
autorzy nie znalezli potwierdzenia, ze relacja pomiedzy $rednig wielko$cig miasta a stopa
wzrostu gospodarczego wystepuje. Wniosek ten nie musi by¢ jednak sprzeczny z wczesniej
zarysowang tendencja, ze co do zasady im wieksze miasto, tym wigksza produktywnos¢ — wyz-
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sza produktywnos$¢ miasta nie musi przektada¢ sie na wyzsza stope wzrostu gospodarczego
danego kraju. Jest przeciez mozliwe, ze wzrost produktywnosci w jednym miescie odbywa sie
kosztem jego spadku w innym, a wiec efekt na poziomie calej gospodarki nie bedzie widocz-
ny. Jednoczesnie nalezy podkresli¢, ze wzrost miasta musi mie¢ swoje granice — wyznaczane
poprzez niekorzysci aglomeracji. Stad caly nurt literatury, ktéry skupia si¢ na wyznaczeniu
optymalnej wielkosci miasta [Alonso, 1971; Arnott, Stiglitz, 1979; Capello, 2004; Camagni
iin., 2013, Burnett, 2016]. Rozwigzania tego problemu bedg sie roznily w zaleznosci od cha-
rakteru gospodarki i spoteczenstwa. Co wigcej, rozwigzanie nie jest statyczne i jest podatne
na liczne egzogeniczne szoki.

Podsumowujac, na podstawie dotychczasowej literatury mozna stwierdzi¢, ze wigksze
miasta s3 z reguly bardziej produktywne. Jednak po przekroczeniu pewnego poziomu kran-
cowe koszty wynikajace z niekorzysci aglomeracji przewyzszajg krancowe korzysci [Hender-
son, 1974; Fujita i in., 1999]. W przypadku Polski nie przewiduje si¢ jednak wystepowania
tego rodzaju ograniczen, co wynika z charakteru struktury osadniczej — okreslanej jako poli-
centryczna, z relatywnie matymi miastami i niskim stopniem koncentracji ludnosci. W naj-
wiekszym o$rodku - obszarze metropolitalnym Warszawy - koncentruje si¢ 8% ludnosci
miejskiej, podczas gdy w Tajlandii wskaznik ten wynosi 29%, a w Mauretanii - 53% [Our
World in Data, 2024].

Kolejny watek poruszony w artykule dotyczy relacji pomiedzy wielko$cig miast a dynami-
ka wzrostu ich produktywnosci. Odwolujac si¢ do wezesniej przywotanych modeli typu cen-
trum - peryferia, mozna zalozy¢, ze rozwo6j mniejszych osrodkéw jest uzalezniony od wzrostu
generowanego w osrodkach wigkszych. Z modeli tych nie wynika bezposrednio, ze wigksze
miasta charakteryzujg sie¢ wyzszym tempem wzrostu produktywnosci, jednak, odwolujac sie
do teorii wzrostu gospodarczego, zwiazek taki mozna wykaza¢. Skoro:

a) dynamika produktywnosci jest zdeterminowana przede wszystkim przez postep tech-

niczny z innowacjami i wiedza jako kluczowymi czynnikami [Romer, 1986; Lucas, 1988];
b) korzysci aglomeracji powoduja, ze im wieksze miasto, tym wiekszy poziom innowacyj-

nosci [Bettencourt i in., 2007; Florida i in, 2018];

wigksze miasta powinny wykazywac¢ wyzsza dynamike wzrostu produktywnosci.

Empirycznie zostalo to potwierdzone przez Roca i Puga [2012], ktérzy na przykltadzie
Hiszpanii dowiedli, ze wynagrodzenia w wigkszych miastach rosng szybciej. Z kolei skutkiem
ubocznym systemu, w ktérym wieksze miasta rosng szybciej niz osrodki mniejsze, s pogte-
biajace si¢ nieréwnosci. Dlatego panstwa podejmujg dzialania majace na celu niwelowanie
tych tendencji w postaci polityk regionalnych. Stad tez zaleznos¢ pomigdzy wielkos$cig mia-
sta a tempem wzrostu produktywnosci w odniesieniu do danych empirycznych moze nie by¢
jednoznacznie widoczna.
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3. Wynagrodzenia jako miara produktywnosci miast

W artykule jako miare produktywnosci miast przyjeto poziom wynagrodzen. W ramach
uproszczonej analizy zalozono, ze produkt jest wytwarzany w i jednostkach przestrzennych
odpowiadajacych miastom, a funkcja produkeji kazdej z i-tej jednostki przyjmuje posta¢
Cobba Douglasa o stalych korzysciach skali.

Yit = AitKi?Liltia) (1)
gdzie:
Y, - realna produkgja i-tej jednostki w okresie ¢,
A, - parametr obrazujacy produktywnos¢ czynnikéw produkcji w i-tej jednostce w okresie t,
K, - zasob kapitatu w i-tej jednostce w okresie ¢,
L, - zas6b pracy w i-tej jednostce w okresie t,
o - parametr (0<o <1).

Zgodnie z teorig rownowagi producenta krancowa produktywno$¢ kapitatu jest réwna
kosztowi kapitatu, a krancowa produktywnos¢ pracy — wynagrodzeniu za prace [Rembisz,
Sielska 2024].

Tak wiec krancowa produktywno$¢ kapitatu:

MPK = g—li = @AK“'[ =7, 2)

gdzie r — koszt kapitatu.
Po przeksztalceniu réwnania (2) relacja kapitatu do pracy przyjmuje postac:

«(1)
K__\L) 3)

L r

Z kolei kranicowa produktywno$¢ pracy:

MPL:a—Yz(l—a)AK“L‘“ =w, )
oL
gdzie w — poziom wynagrodzen.
Po przeksztalceniu réwnania (4) relacje realnej produkcji do pracy (czyli wydajno$¢ pracy)
mozna zapisa¢ w nastepujacy sposob:
Y w
—_— 5
: ©
Nastepnie, przeksztalcajac rownanie (1), laczng produktywno$¢ czynnikéw produkeji
mozna przedstawic jako iloraz produktywnosci pracy i technicznego uzbrojenia pracy:
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Ostatecznie, wykorzystujac rownania (3), (5) i (6), uzyskuje sie:

1-a [24
o))
l1-o o
L.aczna produktywnos¢ danej jednostki terytorialnej i w okresie ¢ zalezy wiec od wysokosci
wynagrodzen i kosztu kapitatu. Poniewaz koszt kapitalu jest jednolity dla wszystkich jednostek
terytorialnych w ramach danego kraju, zrézZnicowanie miast pod wzgledem produktywnosci

bedzie powigzane z poziomem wynagrodzen. W dalszej analizie przyjeto wiec zalozenie, ze
poziom wynagrodzen w poszczegdlnych miastach odzwierciedla ich produktywnos¢.

4. Analiza empiryczna
Dane i zastosowane metody

W analizie wykorzystano dane Gléwnego Urzedu Statystycznego (GUS) na poziomie

powiatéw dotyczace:
o liczby ludnosci w poszczegélnych miastach;
o przecietnego miesigcznego wynagrodzenia brutto w gospodarce narodowe;.

Skupiono si¢ na miastach $rednich i duzych, tj. powyzej 20 tysiecy mieszkancéw (wediug
stanu na rok 2023). W zdecydowanej wigkszosci byly to stolice powiatéw (wszystkie miasta
duze oraz 135 z 172 miast $rednich; 12 powiatéw mialo wiecej niz jedno miasto $rednie, co
dotyczylo facznie 37 miast). Przyjeto zalozenie, ze $rednie wynagrodzenie na poziomie powiatu
odpowiada $redniemu wynagrodzeniu w jego najwiekszym miescie. Jest to pewne uproszcze-
nie, jednak ze wzgledu na charakter analizy nie wprowadza ono znieksztalcenn w odniesie-
niu do formulowanych wnioskéw i obserwowanych tendencji. Wyjasnieniem tego podejscia
moze by¢ rozszerzenie definicji miasta o ujecie funkcjonalne, ktére uwzglednia jego oddzia-
tywanie na otoczenie.

Innym ograniczeniem wynikajacym z dostepnych danych jest oparcie si¢ na przecietnym
miesiecznym wynagrodzeniu brutto w gospodarce narodowej wedtug GUS. Dane te dotycza
podmiotéw gospodarki narodowej zatrudniajacych dziesiec i wigcej 0sob oraz jednostek sfery
budzetowej, niezaleznie od liczby pracujacych. Wiazg sie z tym dwie kwestie: nieuwzgled-
nienie matych podmiotéw z sektora przedsigbiorstw oraz wlaczenie do analizy jednostek
budzetowych. Wedlug GUS w maju 2024 roku w podmiotach z liczbg pracujacych ponizej
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10 oséb zatrudnionych bylo 31% pracujacych (BDL GUS, wskaznik pracujacy w gospodarce
narodowej wg wielkos$ci podmiotu). Biorgc jednak pod uwage niska stope bezrobocia w Pol-
sce, mozna zalozy¢, ze wynagrodzenia w tych podmiotach nie odbiegajg istotnie od prze-
cietnych wynagrodzen w wiekszych podmiotach. Jesli chodzi o uwzglednienie wynagrodzen
z jednostek budzetowych, to réznica pomiedzy przecigtnym wynagrodzeniem w sektorze
przedsiebiorstw a przecietnym wynagrodzeniem w gospodarce narodowej na poziomie kraju
w 2023 roku wyniosta 2% (BDL GUS). We wszystkich wojewddztwach poza malopolskim
przecietne wynagrodzenie w przedsiebiorstwach bylo wyzsze niz w gospodarce narodowe;j
(w malopolskim o 1% nizsze). Potencjalnie istnieje wigc ryzyko zanizenia produktywnosci
w niektérych miastach; jednak z uwagi na poziom analizy, nie powinno to znaczaco wplyna¢
na zaobserwowane tendencje.

Do zbadania relacji pomigdzy wielko$cig miast a ich produktywnoscig oraz dynamika pro-
duktywnosci zastosowano metody statystycznej analizy danych. W pierwszym etapie zmienne
zwizualizowano na wykresie rozrzutu, a analiza linii trendu pozwolita na wyciagniecie ogol-
nych wnioskéw dotyczacych istnienia i kierunku zaleznosci. Na tej podstawie przeprowadzono
bardziej szczegdtowa analize oparta na $rednich arytmetycznych zmiennych w wyodrebnio-
nych kategoriach miast. Wéréd miast $rednich wyodrebniono pie¢ kategorii (przedzialy co
15 tysiecy mieszkancdw, ostatni przedzial — do granicy kategorii miast srednich), wéréd miast
duzych - trzy. Takie podejscie byto mozliwe do zastosowania dzieki relatywnie niewielkiemu
rozproszeniu warto$ci badanych zmiennych wokoét sredniej arytmetycznej w poszczegélnych
kategoriach. Wybrana metoda jest adekwatna do celu badania, ktérym jest zarysowanie ogél-
nych tendencji, bez d3zenia do wnioskowania przyczynowo-skutkowego. Ponadto, poniewaz
analizowana jest zaleznos$¢ pomiedzy tylko dwoma zmiennymi, stosowanie bardziej zaawan-
sowanych metod ekonometrycznych bylo niecelowe.

Zaleznos¢ pomiedzy wielkos$cig miast a ich produktywnoscia

Rysunek 1 ilustruje relacje pomiedzy wielkoscia miasta (mierzong liczba mieszkancéw)
a przecietnym miesiecznym wynagrodzeniem brutto w gospodarce narodowej w roku 2023
w ujeciu nominalnym, ktére stanowi przyblizenie produktywnosci miast (wielkosci sg przed-
stawione w logarytmach naturalnych). Wynika z niego, ze obserwowana jest dodatnia zalez-
nos¢ — wiekszym miastom zazwyczaj odpowiada wyzszy poziom wynagrodzen. Jednoczesnie
widoczna jest grupa miast $rednich, ktérych poziom wynagrodzen zblizony jest do wyna-
grodzen w miastach duzych (pionowa linia na wykresie oddziela miasta $rednie od duzych).

W kolejnym etapie przeanalizowano przecigtne wynagrodzenie w poszczegdlnych kate-
goriach wielko$ciowych miast, przyjmujac srednig arytmetyczng wynagrodzen miast wcho-
dzacych w sklad danej kategorii. Poprawno$¢ tego podejscia zweryfikowano poprzez analize
wspolczynnikéw zmiennosci (tabela 1). Najwiekszg zmienno$¢ zaobserwowano w grupie
miast liczacych od 65 do 80 tysiecy mieszkancdw, co bylo wynikiem jednej obserwacji, ktdrej
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wartos$¢ znaczaco odbiegata od pozostalych (miasto Lubin). Po jej usunieciu wspdtczynnik
zmiennos$ci w tej grupie spadt do 9%. Z tego powodu zdecydowano si¢ poming¢ te obserwa-
cje w dalszej analizie.

Rysunek 1. Zalezno$¢ pomiedzy wielko$cia miasta wedlug liczby mieszkancow a srednim
poziomem wynagrodzen w roku 2023
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Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS.

Tabela 1. Wspolczynniki zmienno$ci i liczebnos¢ poszczegolnych kategorii wielko$ciowych
miast - wynagrodzenie nominalne 2023

Kategoria <20- <35- <50- <65- <80- (100- (200- | powyzej
wielkosciowa miast | -35tys.) | -50tys) | -65tys.) | -80tys.) | —-100tys.) | —200 tys.> | 500 tys.> | 500 tys.
Wspétczynnik 9 6 9 25 14 8 10 9
zmiennosci (%)

Liczba miast 86 40 27 12 7 24 8 5

Zrédlo: opracowanie wlasne.

Dokladniejsza analiza, uwzgledniajaca poszczegélne kategorie wielko$ciowe (rysunek 2),
potwierdza zaleznos¢, zgodnie z ktorg wieksze miasta cechujg si¢ wyzszg produktywnoscia,
mierzong poziomem wynagrodzen. Ponadto, mozna zauwazy¢, ze w czterech pierwszych kate-
goriach wielko$ciowych réznice pomiedzy srednimi wynagrodzeniami sg relatywnie niewiel-
kie. Natomiast, poczawszy od kategorii miast liczacych od 80 do 100 tysigcy mieszkancow,
tendencja wzrostowa wynagrodzen staje si¢ wyrazniejsza.

Podsumowujac, przeprowadzona analiza potwierdza ogolng prawidiowos¢, ze im wicksze
miasto, tym wyzsza produktywno$¢. Jednoczednie jednak zidentyfikowano miasta $rednie,
ktdre osiagaja produktywnos¢ na poziomie miast duzych — na podstawie danych za 2023 rok
wyrdzniono 17 przypadkéw, w ktérych przecietne wynagrodzenie wyniosto ponad 7302 zt
(czyli $rednia dla pierwszej z kategorii miast duzych). Tego typu sytuacja jest rezultatem wielu



78 Anna Pigtka

czynnikéw, z ktérych najbardziej istotne to blisko$¢ znaczacej metropolii lub obszaru metro-
politalnego oraz obecno$¢ duzych zakladéw przemystowych. Ich pelna identyfikacja wymaga
doktadniejszego badania w ramach studium przypadku, co wykracza poza ramy niniejszego,
skupiajacego si¢ na ogdlnych zaleznosciach, artykutu.

Rysunek 2. Przeci¢tne wynagrodzenie w poszczegdlnych kategoriach wielkosciowych miast
w Polsce w roku 2023 oraz przeci¢tne wynagrodzenie w stosunku do wynagrodzenia
w Warszawie (0§ prawa), w tys. zl
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Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS.

Zaleznos¢ pomiedzy wielkoscig miasta a dynamika produktywnosci
w okresie 2002-2023

Kolejna kwestig, ktéra zilustrowano empirycznie, jest zwigzek pomiedzy dynamika pro-
duktywnosci a wielko$cig miast w Polsce. W pierwszym etapie, na rysunku 3 zestawiono
$rednioroczng dynamike wynagrodzen brutto w gospodarce narodowej w ujeciu realnym
w okresie 2002-2023 z logarytmem naturalnym liczby ludno$ci w miastach w roku 2023.
Patrzac na te relacje, nie jesteSmy w stanie wyodrebni¢ dominujacej tendencji, poza podgrupa
obejmujaca miasta powyzej 500 tysigcy. Wérod tych miast — z wyjatkiem Warszawy — obser-
wujemy wyrazng zaleznos$¢: im wigksze miasto, tym wiekszy wzrost produktywnosci mierzo-
ny wzrostem wynagrodzen realnych.

Nastepnie relacja ta zostala przenalizowana z wykorzystaniem wyodrebnionych wezeéniej
kategorii wielko$ciowych. Przecigtna srednioroczng dynamike oraz wzrost wynagrodzen poli-
czono na podstawie przecietnych wynagrodzen realnych dla danej kategorii z roku 2002 i 2023.
Otrzymane wyniki zaprezentowano na rysunku 4. Blizsza analiza pozwala na dostrzezenie
pewnych wzorcéw. Po pierwsze, w kazdej grupie miast przecietna §rednioroczna dynamika
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w okresie 2002-2023 byta wyzsza niz $rednioroczna dynamika na poziomie kraju (w opar-
ciu o dane GUS - 2,4%). Po drugie, miasta $rednie rosly przecigtnie relatywnie szybciej niz
miasta duze. Wérdd 50 miast z najwiekszg dynamikg wzrostu wynagrodzenia realnego tylko
jedno (Krakéw) nalezy do kategorii miast duzych.

Rysunek 3. Zalezno$¢ pomiedzy srednioroczna dynamika wynagrodzen w uj¢ciu realnym a liczba
mieszkancow w okresie 2002-2023 (%)
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Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS.

Rysunek 4. Wzrost wynagrodzen realnych (0§ lewa) oraz przecietna $rednioroczna dynamika
wynagrodzen w ujeciu realnym (o$ prawa) w okresie 2002-2023 w poszczegdlnych
kategoriach wielkosciowych miast (%)
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Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS.
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Zaobserwowane tendencje nie potwierdzajg jednoznacznie, ze im wigksze miasto, tym
wyzsza dynamika produktywnosci mierzona wzrostem wynagrodzen realnych. Takiej ogdlne;j
korelacji mozna sie doszukiwac jedynie w kategorii miast duzych. Co wigcej, miasta $rednie
przecietnie zmniejszyly swoj dystans w stosunku do miast najwigkszych; przy czym odby-
fo sie to w warunkach spadku liczby ludnos$ci w wigkszosci tych osrodkéw (rysunek 5 - dla
lepszej czytelno$ci pominigto Warszawe, gdzie wzrost liczby ludnosci wynidst 10%). Z tego
tez wzgledu wyzsze wynagrodzenia realne nie muszg wynika¢ z wyzszej produktywnosci, ale
moga by¢ rezultatem nieréwnowagi na rynku pracy.

Rysunek 5. Zmiana liczby ludnosci w miastach $rednich i duzych w Polsce w latach 2002-2023
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Zré6dlo: opracowanie wlasne.

5. Podsumowanie

Modele teoretyczne wskazujg, ze im wieksze miasto, tym wigksza produktywnos¢, przy
czym wzrosty produktywnosci w duzych miastach powinny by¢ wyzsze niz w miastach mniej-
szych. Jezeli jako miare produktywnosci przyjmiemy poziom wynagrodzen, odwotujac si¢ do
danych empirycznych w Polsce, mozna potwierdzi¢ wystepowanie ogolnej zaleznosci w pierw-
szym przypadku, nie da si¢ jednak jednoznacznie wskaza¢ na jej obecnos¢ w drugim przy-
padku. Uzyskane rezultaty pokrywaja si¢ z wnioskami wynikajacymi z przegladu literatury.

Wyniki z przeprowadzonej analizy mozna rozpatrywac w kontekscie zréznicowania regio-
nalnego w Polsce, przy czym zrdéznicowanie regionalne odnosi si¢ tu wylacznie do aspektu
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ekonomicznego, rozumianego jako udzial w tworzeniu PKB. Cho¢ niewatpliwie postepuje
koncentracja czynnikéw produkeji w ramach obszaréw metropolitarnych (na co wskazuje
przywolywana wczesniej Sobala-Gwosdz [2024]), w badanym okresie (2002-2023) pozycja
miast srednich w zakresie wynagrodzen realnych ulegla relatywnej poprawie. Dalsza trajek-
toria rozwoju miast $rednich zalezy w duzej mierze od identyfikacji, czy wzrost ten faktycznie
byt odzwierciedleniem wzrostu produktywnosci - bedzie to przedmiotem osobnego badania.
W przeciwnym wypadku, negatywne tendencje demograficzne mogg doprowadzi¢ do stop-
niowej marginalizacji tej kategorii miast.

Kolejnym obszarem, ktéry wymaga zgtebienia w ramach dodatkowej analizy, to miasta
$rednie, ktére osiggnely ponadprzecigtng produktywnos¢ (mierzong poziomem wynagro-
dzen). Biorgc pod uwage negatywne skutki nadmiernej koncentracji, stanowi to wazny aspekt
w kontekscie przestrzennego ulokowania wzrostu gospodarczego. W szczego6lnosci pomo-
ze w odpowiedzi na pytanie, czy mniejsze o$rodki sa w stanie uzyskac¢ korzysci aglomeracji
na poziomie osrodkéw najwigkszych? Przestanka do podjecia tego watku jest sytuacja pande-
miczna, kiedy cze$¢ bezposrednich kontaktow zostala zastgpiona kontaktami zdalnymi - cho¢
aktualnie tendencja ta nie jest tak silna, schematy dotyczace wzajemnych relacji niewatpliwie
ulegly przeobrazeniom. Poniewaz to bezposrednie interakcje leza u zZrédet korzysci aglome-
racji, powstaje pytanie, czy sytuacja ta moze stanowic¢ szans¢ na rozwoj osrodkéw mniej-
szych. Warto przy tym zasygnalizowad, ze temat wplywu rozwoju technologii komunikacji
na odleglo$¢ na miasta byt podejmowany juz od jakiegos czasu [np. Gaspar, Glaeser, 1998],
jednak skala zmian w ostatnich latach wydaje si¢ na tyle znaczaca, ze warto go przeanalizo-
waé w kontekscie zapobiegania i niwelacji nieréwnosci dochodowych.

Podsumowujac, uzyskane wyniki sg istotne w szczegolnosci w kontekscie ekonomicz-
nego znaczenia miast $rednich. Moga stanowic¢ przestanke do dalszych badan dotyczacych
mozliwosci wzmocnienia tej kategorii miast. Temat ten zyskuje na aktualnosci, gdy uwzgled-
nione zostang prognozy demograficzne GUS [2023], zgodnie z ktérymi w perspektywie do
2060 roku wzrost liczby ludnosci bedzie dotyczyt jedynie duzych miast, a zjawisko suburba-
nizacji bedzie postgpowaé. W tym kontekscie istotna jest identyfikacja dziatan, ktore mogtly-
by cho¢ czesciowo zahamowac¢ te niekorzystne z punktu widzenia zréwnowazonego rozwoju
regionalnego tendencje.
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City Size and its Productivity: the Example
of Poland in the Period 2002-2023

Abstract

This paper examines the relationship between city size and its productivity, focusing on two main ques-
tions: whether city productivity increases with city size and whether there is a relationship between
the city size and the dynamics of productivity growth. The first part presents a theoretical framework
based on the literature review. Then, using statistical methods of data analysis, it is shown that larger
cities in Poland are characterised by higher productivity. At the same time, no clear relationship was
found between the size of cities and the rate of productivity change. Wage levels were used as a meas-
ure of city productivity, which was justified with reference to economic theories. Finally, the paper
discusses the observed trends and suggests possible directions for future research.
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