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W POSZUKIWANIU DYWERSYFIKACJI.
STAN | PERSPEKTYWY ROZWOJU POLSKO-
-SKANDYNAWSKIEJ WYMIANY HANDLOWE)J

Wprowadzenie

Harmonijny rozwoj stosunkéw handlowych stanowi jedno z najwazniejszych zadan
w ramach zagranicznej polityki ekonomicznej. Jednoczesnie trwalos¢ istniejacych
relacji oddziatuje na zasadzie sprzezenia zwrotnego na jako$¢ wiezi dyplomatycz-
nych, a co za tym idzie mozliwo$¢ wspdlnego okreslania priorytetéw politycznych.
Istotng kwestig jest zapewnienie sobie mozliwie jak najwiekszego pola manewru
decyzyjnego, co wymaga posiadania odpowiednio zdywersyfikowanej sieci dwu-
oraz wielostronnych kontaktow.

Ofensywa polskiej dyplomacji ukierunkowana na odbudowanie zaufania w ramach
Grupy Wyszehradzkiej, jakkolwiek zrozumiata z punktu widzenia geopolitycznych
intereséw (kolektywne bezpieczefistwo w Europie Srodkowej), natrafia takze na kry-
tyke wskazujaca konieczno$¢ wiekszego docenienia wspolpracy z krajami skandy-
nawskimi (koncepcja tzw. Tréjmorza). Czechy, Stowacja oraz Wegry zostaly wrecz
skolonizowane gospodarczo przez kapital zagraniczny (gtéwnie niemiecki) i jako takie
nie sg atrakcyjnymi partnerami dla Polski, takze stojacej przed wyzwaniem zrzuce-
nia (ograniczenia) zaleznosci'. Konieczne staje si¢ zatem zdefiniowanie mozliwosci
rozwojowych, innych niz kompleksowa wspotpraca z Niemcami, poprzez poszuki-
wanie nowych rynkéw oraz partneréw gospodarczych w wymiarze transbaltyckim.

Powyzsze stalo si¢ motywacja dla przyjecia za cel badania oceny perspektyw
rozwoju wspotpracy handlowej Polski z Danig, Finlandia, Norwegia oraz Szwecja.
Przeprowadzona analiza ewolucji dotychczasowych stosunkéw zostata skoncentro-
wana na wymiarze mezo- i mikroekonomicznym. Jednoczesnie jej szerszy kontekst
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1 P. Wéjcik, Mit Wyszehradu. Niedoceniony Baltyk, ,,Dziennik Gazeta Prawna” nr 92/4239, 13-15 maja
2016, s. A27.
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stanowi problematyka bezpieczenstwa ekonomicznego Polski, rozumianego tutaj
jako wzglednie zréwnowazony endo- i egzogennie stan funkcjonowania gospo-
darki narodowej, w ktérym wystepujace ryzyko zaburzen réwnowagi utrzymane jest
w wyznaczonych i akceptowalnych normach organizacyjno-prawnych oraz zasadach
wspotzycia spolecznego®. Ponadto bezpieczenstwo ekonomiczne jest definiowane
na cztery sposoby: odnosi sie do zagrozen, faczy refleksje nad zagrozeniami i moz-
liwosciami, odwoluje si¢ do zdolnosci panstwa do funkcjonowania oraz ujmuje spe-
cyfike konkretnego przypadku’.

W wymiarze praktycznym przeklada sie to na wymaog systematycznego rozwijania
materii studiéw strategicznych. Obejmuje ona swoim zakresem merytorycznym m.in.
refleksje nad stanem polskiego bezpieczenstwa ekonomicznego, odnoszacym si¢ do
jakosci relacji gospodarczych z zagranica oraz przelozenia na sytuacje wewnetrzng,
m.in. poprzez rozwdj polskich firm eksportowych, konkurencj¢ importowa, napltyw
inwestycji zagranicznych, transfer technologii, wsparcie innowacyjnoéci czy funk-
cjonowanie rynkéw pracy.

1. Uwagi metodologiczne

Podjeta w artykule problematyka $cisle wiaze si¢ z ujgciem dyskursywnym, wpi-
sywanym w nurt rozwazan zwigzanych z ekonomig polityczng stosunkéw miedzyna-
rodowych*, w tym przypadku w jej strukturalistyczno-konstruktywistycznym ujeciu’.

Nie mniej istotny jest takze postulat (od) budowy kultury strategicznej®, rozu-
mianej jako zdolno$¢ — uwarunkowana wewnetrznym i zewnetrznym kontekstem
historycznym, politycznym czy spotecznym - do identyfikowania zagrozen dla bezpie-
czenstwa, okreslania i konsekwentnego urzeczywistniania dtugofalowych celéw. Jest

2 K. Raczkowski, Percepcja bezpieczeristwa ekonomicznego i wyzwania dla zarzqdzania nim w XXI wieku,
[w:] Bezpieczeristwo ekonomiczne. Wyzwania dla zarzgdzania parstwem, red. K. Raczkowski, Oficyna a Wol-
ter Kluwers business, Warszawa 2012, s. 81.

3 Zob. szerzej K. Ksigzopolski, Bezpieczeristwo ekonomiczne, Dom Wydawniczy Elipsa, Warszawa 2011,
s.27-281in.

4 Zob. ipor. ibidem, s. 30.

5 Zob. szerzej R. Smith, I. El-Anis, C. Farrands, International Political Economy in the 21st Century. Con-
temporary Issues and Analyses, Routledge, New York 2013, s. 33-45 oraz T.H. Cohn, Global Political Econ-
omy. Theory and Practice, Routledge, New York 2016, s. 114-116.

6 Zob. szerzej i por. K. Malinowski, Kultura bezpieczeristwa narodowego: koncepcja i mozliwosci zastoso-
wania, [w:] Kultura bezpieczeristwa narodowego w Polsce i Niemczech, red. K. Malinowski, Instytut Zachodni,
Poznan 2003 oraz R. Wiéniewski, Kultura strategiczna, czyli o kulturowych uwarunkowaniach polityki zagra-
nicznej i bezpieczeistwa, ,Przeglad Strategiczny” nr 1, 2012.
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ona niezbedna dla przezwycigzania dryfu rozwojowego w ramach cztonkostwa w Unii
Europejskiej’ i zbyt silnego uzaleznienia polskiej gospodarki od wspétpracy z Niem-
cami (zob. dalej autorska teza dotyczaca klatwy niemieckiej bliskosci geograficzne;j).

W badaniu wykorzystano dane zrodtowe pozyskane z bazy Miedzynarodowego
Centrum Handlu® na dwu-, cztero- oraz sze$ciocyfrowym poziomie dezagrega-
cji w ramach Systemu Zharmonizowanego (Harmonised System, HS). Okreslenia
zaawansowania technologicznego (high-tech, mid-tech, low-tech, surowco- i pra-
cochlonne, artykuly rolne, surowce oraz niesklasyfikowane) analizowanych grup
produktowych (czterocyfrowy poziom dezagregacji HS) dokonano na podstawie
klasyfikacji przyjetej przez Konferencje Narodéw Zjednoczonych ds. Handlu i Roz-
woju (United Nations Conference on Trade and Development)®, korzystajac ze sto-
sownych tabel konwersji statystyki prowadzonej wedtug Standardowej Klasyfikacji
Handlu Miedzynarodowego (Standard International Trade Classification, SITC;
trzycyfrowy poziom dezagregacji).

Przewage konkurencyjna zidentyfikowano dla grup produktéw (czterocyfrowy
poziom dezagregacji HS) na podstawie wartosci wskaznika RTA (relative trade
advantage), bedacego ilorazem wskaznikow ujawnionej przewagi komparatywnej
(revealed comparative advantage, RCA)' oraz penetracji importowej (import pene-
tration, IMP)''. Intensywno$¢ wymiany wewnatrzgaleziowej (intra-industry trade,
IIT) zmierzono indeksem Grubela-Lloyda'? obliczonym dla danych handlowych
na sze$ciocyfrowym poziomie dezagregacji HS.

Zidentyfikowano réwniez jej podkategorie sktadowe: handel poziomy (horizon-
tal IIT, HIIT), pionowy — wysoka jako$¢ (vertical-high quality 11T, VIIT-HQ), pio-
nowy - niska jako$¢ (vertical-low quality IT'T, VIIT-LQ). By to uczyni¢, zastosowano
metode zaproponowang przez Greenawaya, Hine'a i Milnera’?, bazujaca na zalozeniu,
ze warto$¢ jednostkowa w przyblizeniu odzwierciedla jakos¢ danego dobra (wyzsza/

7 Zob. J. Staniszkis, Podwdjna peryferyjnos¢ Polski, http://www.nowakonfederacja.pl/podwojna-peryfe-
ryjnosc-polski/ (dostep 10.01.2015).

8 http://www.trademap.org (dostep 5.09.2016).

° http://unctadstat.unctad.org/UnctadStatMetadata/Classifications/Methodology&Classifications.html
(dostep 26.10.2012).

10 Zob. B. Balassa, Trade Liberalisation and “Revealed” Comparative Advantage, ,The Manchester School”
Vol. 33, Issue 2, May 1965.

11 TMP obliczany jest analogicznie jak RCA dla danych dotyczacych importu. Przyjmuje sig, ze przewaga
konkurencyjna istnieje, jesli RTA > 1.

12 Zob. H. Grubel, P. Lloyd, Intra-Industry Trade. The Theory and Measurement of International Trade
in Differentiated Products, Macmillan, London 1975.

13 Zob. D. Greenaway, R. Hine, C. Milner, Country Specific Factors and the Pattern of Horizontal and Ver-
tical Intra-Industry Trade in the UK, ,WeltwirtschaftlichesArchiv” Vol. 130, No. 1, 1994 oraz D. Greenaway;,
R. Hine, C. Milner, Vertical and Horizontal Intra-Industry Trade: A Cross-Industry Analysis for the United
Kingdom, ,The Economic Journal” Vol. 105, No. 433, 1995.
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nizsza cena to odpowiednio wyzsza/nizsza jako$¢ dobra)'. Tym samym HIIT ma
miejsce, jesli stosunek sredniej wartosci dobr bedacych przedmiotem eksportu
i importu nie rézni si¢ o wiecej niz +/-15%. Z kolei VIIT-LQ/VIIT-HQ zachodzi
wowczas, gdy ww. réznice jednostkowych wartosci poréwnywanych débr eksporto-
wanych i importowanych sa odpowiednio mniejsze/wigksze niz 15%*.

Warto takze w tym miejscu zauwazy¢, ze kraj o nizszym przecietnym docho-
dzie per capita powinien generalnie specjalizowac si¢ w eksporcie odmian o nizszej
jako$ci dobra zréznicowanego (specjalizacja down-market), podczas gdy kraje bar-
dziej rozwiniete, o wyzszych przecietnych dochodach per capita, powinny specjali-
zowac sie w eksporcie wysokiej jakosci odmian dobra zréznicowanego (specjalizacja
up-market)'s.

Innym, istotnym wymiarem tego problemu jest takze wptyw zagranicznych inwe-
stycji bezposrednich (ZIB) na charakterystyke strumieni handlowych. Uznaje sig, ze
poziom skumulowanych inwestycji z kraju partnera handlowego oddziatuje pozy-
tywnie zaréwno na pionowy, jak i poziomy IIT w Polsce’. Intuicyjnie rzecz ujmujac,
na handel wewnatrzgateziowy powinna wplywac¢ takze fragmentaryzacja procesow
produkgji w skali migdzynarodowej, cho¢ z badan odnoszacych si¢ do Polski wynika,
ze taka prawidlowos¢ nie zachodzifa'®.

2. Polska specyfika zagrozenia putapka sredniego dochodu.
Klatwa niemieckiej bliskosci geograficznej?

Za punkt wyjscia do rozwazan nad perspektywami rozwoju relacji polsko-skan-
dynawskich przyjeto autorska teze o klatwie niemieckiej bliskosci geograficznej.

14 Nalezy oczywiscie pamietac, Ze jest to jedynie umowne przyblizenie, cho¢by z uwagi na dostepnosé
kompletnych danych handlowych na pozadanym poziomie dezagregacji oraz ich sporzadzanie w USD, co
wigze sie z problemem zmiennos$ci kursu walutowego.

15 Zob. takze E. Czarny, K. Sledziewska, Miedzynarodowa wspélpraca gospodarcza w warunkach kryzysu:
whioski dla Polski, PWE, Warszawa 2012, s. 184-186; E. Molendowski, Integracja handlowa w Nowych Pan-
stwach Czlonkowskich (UE-10). Doswiadczenia i wnioski dla innych krajéw Europy Srodkowej i Wschodniej,
Difin, Warszawa 2012, s. 39-54 oraz T. Brodzicki, K. Sledziewska, Determinanty wertykalnego i horyzontal-
nego handlu wewngtrzgaleziowego Polski. Analiza ekonometryczna, [w:] Handel migdzynarodowy w rozwoju
spoteczno-ekonomicznym panstw, red. S. Wydymus, M. Maciejewski, CeDeWu, Warszawa 2016, s. 46.

16 T. Brodzicki, K. Sledziewska, op.cit., s. 44.

17 Ibidem, s. 45. Zob. szerzej takze L. Ambroziak, Wplyw bezposrednich inwestycji zagranicznych na han-
del wewngtrzgaleziowy patnistw Grupy Wyszehradzkiej, Instytut Badan Rynku, Konsumpcji i Koniunktur,
Warszawa 2013.

18 Zob. A. Cieslik, Wplyw przedsiebiorstw miedzynarodowych na fragmentaryzacje produkcji i handel
wewngtrzgaleziowy Polski z krajami OECD, ,,Gospodarka Narodowa” nr 10(206), 2008.
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Mozna ja interpretowa¢ w kategoriach specyficznie polskiej (a szerzej by¢ moze
nawet srodkowoeuropejskiej, charakterystycznej dla calej Grupy Wyszehradzkiej)
odmiany putlapki $redniego dochodu (middle-income trap). Problem ten, zidentyfi-
kowany pierwotnie jako strukturalne wyzwanie dla krajow azjatyckich i latynoame-
rykanskich®, jest coraz czesciej podejmowany w ramach badan naukowych®, przez
komentatoréw politycznych oraz stanowi zarazem jeden z kluczowych elementéow
wstepnej diagnozy Ministerstwa Rozwoju identyfikujacej zagrozenia dla rozwoju
polskiej gospodarki w $redniookresowej perspektywie?'.

Na podstawie przegladu literatury przedmiotu mozna stwierdzi¢, ze sednem
pulapki sredniego dochodu pozostaje kilka wspotwystepujacych cech, sposrod kto-
rych zdecydowana wiekszos¢ odnosi si¢ do dotychczasowej specyfiki rozwoju pol-
skiej gospodarki. Sg nimi:

o przedwczesne inwestowanie w przedsigwziecia wiedzochlonne, niezapewniajace
odpowiedniej stopy zwrotu, a generujace marnotrawstwo srodkéw publicznych?,

« silne otwarcie na naptyw zagranicznego know-how, podnoszacego produktyw-
no$¢ pracy, a przez to relatywna atrakcyjnos$¢ zatrudnienia?®,

« bardzo ograniczony rozwdj wlasnych pomystow, de facto uniemozliwiajacy prze-
bicie bariery ,,szklanego sufitu”,

o utrzymywanie nacisku na relatywnie niskie koszty pracy jako podstawe wzrostu
gospodarczego i poprawy konkurencyjnosci®.

19 Zob. I. Gill, H. Kharas, An East Asian Renaissance: Ideas for Economic Growth, The World Bank, Wash-
ington, D.C. 2007.

20 Zob. .M. Radlo, D. Ciesielska, Polska w putapce sredniego dochodu? Perspektywy konkurencyjnosci pol-
skiej gospodarki i regionow, Difin, Warszawa 2013; Polska jako peryferie, red. T. Zarycki, Scholar, Warszawa
2016.

21 Ministerstwo Rozwoju, Plan na rzecz Odpowiedzialnego Rozwoju, https://www.mr.gov.pl/media/14840/
Plan_na_rzecz_Odpowiedzialnego_Rozwoju_prezentacja.pdf (dostep 28.02.2016).

22 1. Gill, H. Kharas, The Middle-Income Trap Turns Ten, ,,Policy Research Working Paper” No. 7403, The
World Bank, Washington, D.C., August 2015, s. 7. W polskich realiach wigze si¢ to z dylematem realizacji
priorytetow okreslanych przez Komisje Europejska dla kolejnych perspektyw finansowych, a interpretowa-
nych przez pryzmat potrzeb polskiej gospodarki na jej obecnym poziomie rozwoju. Zdolno$¢ do kreowa-
nia zaawansowanych innowacji nie zostanie osiggnieta bez trwalych podstaw w postaci twardych inwestycji
infrastrukturalnych.

23 B. Eichengreen, D. Park, K. Shin, When Fast Growing Economies Slow Down: International Evidence
and Implications for China, ,NBER Working Paper” No. 16919, March 2011. Polska jako kraj stabiej rozwi-
niety gospodarczo poszukuje strukturalnego przyspieszenia poprzez otwarcie na naplyw inwestycji zagra-
nicznych, jednak wcigz bez spdjnej wizji co do ich pozadanego udziatu oraz przelozenia na lokalne i regio-
nalne systemy gospodarcze.

24 K. Ohno, Avoiding the Middle-Income Trap Renovating Industrial Policy Formulation in Vietnam,
»ASEAN Economic Bulletin” Vol. 26, No. 1, April 2009. Kapital zagraniczny, oferujac generalnie bardziej
atrakcyjne warunki pracy i placy, uczestniczy w drenazu mdozgéw (zaréwno w wymiarze wewnetrznym, jak
i zewnetrznym), ostabiajgc tym samym potencjat do kreowania innowacji.

25 E. Paus, Confronting the Middle Income Trap: Insights from Small Latecomers, ,Studies in Comparative
International Development” Vol. 47, Issue 2, June 2012, s. 116.
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Warto zwlaszcza zwrdci¢ uwage na kwestie pozornej europeizacji Polski, ktéra
zaczyna wrecz przypominac latynoamerykanizacje®. Innymi stowy, dylemat polega
na tym, czy w warunkach naptywu zagranicznych inwestycji i postepujacej fragmen-
taryzacji korporacyjnych taiicuchéw produkeyjnych dzialajace w Polsce przedsie-
biorstwa (oddzialy zagranicznych firm, dostawcy, dalsi kooperanci) nie zaczynaja
utrwala¢ modelu maquiladoras. Ich gléwnymi atutami w konkurencji z innymi lokali-
zacjami sg relatywnie niskie koszty pracy, rosngca wydajnos¢, zdolnos¢ do szybkiego
wdrazania zagranicznych technologii przy jednoczesnej stabosci wlasnego systemu
wspierania innowacyjnosci oraz bliskos¢ geograficzna (a przez to atrakcyjnos¢) gltow-
nego partnera handlowego. Dodatkowo funkcjonowanie w ramach specjalnych stref
ekonomicznych przektada si¢ na tzw. efekt enklawy — niewyksztalcenia spodziewa-
nych powigzan kooperacyjnych z lokalnymi przedsigbiorcami. Nastepuje tu wiec
klasyczny blad ztozenia racjonalno$ci na poziomie mikro (Niemcy jako atrakcyjny
rynek dla firm, Zrédto technologii oraz partner, od ktérego mozna pozyskac cenne
doswiadczenia”) z racjonalnoécig na poziomie makro (dotychczasowy model roz-
woju wymaga zasadniczej korekty).

Analiza specyfiki polsko-niemieckich relacji handlowych do$¢ jednoznacz-
nie wskazuje na fakt, ze polski eksport oparty jest w duzej mierze na strumieniach
zaopatrzeniowych, istotnych dla korporacyjnej fragmentaryzacji produkeji, zwtasz-
cza w sektorze motoryzacyjnym (HS 87) oraz maszynowym (HS 84)*. Branze
te wymagaja takiego rozmieszczenia firm poddostawcéw w ramach korporacyjnych
tancuchéw tworzenia wartosci dodanej, by w maksymalnym stopniu eksploatowac
przewagi kosztowe i efektywnosciowe, a tym samym realnie blokuja mozliwos¢ roz-
woju krajowych innowacyjnych projektow. Efektywna absorpcja zagranicznych (nie-
mieckich) technologii stanowi o istocie wspo6iczesnych wyzwan rozwojowych Polski
- specjalizacji w produkcji dobr o $rednim poziomie zaawansowania technologicz-
nego w warunkach rosnacej presji konkurencyjnej ze strony tanszych producentow
z Azji. Konieczne jest zatem okreslenie scenariusza odejscia od konkurencji opartej

26 J. Staniszkis, Polska bieda, ,,Do Rzeczy” nr 19/170, 9-15 maja 2016, s. 97.

27 Zob. szerzej koncepcja uczenia si¢ przez eksport (learning by exporting) w: E. Minska-Struzik, Od eks-
portu do innowacji. Uczenie sig przez eksport polskich przedsiebiorstw, Difin, Warszawa 2014.

28 Zob. szerzej B. Michalski, Umiedzynarodowienie sektora mid-tech na przykladzie wymiany handlowej
sektora samochodowego w Polsce w latach 2004-2012, ,Ekonomia Miedzynarodowa” nr 6, 2014; B. Michal-
ski, Konsekwencje czlonkostwa w Unii Europejskiej dla polsko-niemieckiej wymiany handlowej dobrami mid-
-tech i high-tech, [w:] Jabtko niezgody. Regionalne wyzwania wspotczesnej gospodarki swiatowej, red. nauk.
B. Drelich-Skulska, M. Domiter, W. Michalczyk, ,,Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wro-
clawiu™ nr 407, Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego, Wroctaw 2015; B. Michalski, Polsko-niemiecka
wymiana handlowa w sektorze maszynowym w latach 2001-2013. Ocena szans i zagrozet, ,Zeszyty Naukowe
Uniwersytetu Szczecinskiego” nr 857, ,Studia i Prace Wydziatu Nauk Ekonomicznych i Zarzadzania” nr 41,
Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Szczecinskiego, Szczecin 2015.
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na kosztach i przewagach stricte lokalizacyjnych na rzecz stopniowego uniezaleznia-
nia si¢ poprzez selektywna polityke przyciggania pozadanego (w ujeciu sektorowym
oraz technologicznym) kapitalu zza granicy, konsekwentnego wspierania krajowych
innowacji oraz wyréwnywania warunkow konkurencji dla rodzimych firm.

3. Charakterystyka relacji handlowych z krajami
skandynawskimi w latach 2001-2015. Identyfikacja
przewag konkurencyjnych

Rozwdj relacji handlowych z krajami skandynawskimi przebiegal w analizowa-
nym okresie w zréznicowany sposob. Gtéwnym rynkiem eksportowym (zob. rys. 1)
stata sie Szwecja (15,2% $rednioroczny wzrost obrotéw), natomiast Dania i Norwegia
zamienialy si¢ pozycjami jako drugi/trzeci odbiorca ($rednioroczny wzrost odpowied-
nio 10,3 oraz 18,8%). Eksport do Finlandii takze stopniowo rost, ale jego dynamika
(Sredni wzrost 15%) nie przefozyla sie na zmiane pozycji. Postepujaca dywersyfikacja
geograficzna polskiego eksportu wptyneta réwniez na sam kierunek skandynawski,
bowiem jego taczny udziat po nieznacznym wzroscie w latach 2001-2003 (poziom
8,5-8,8%) zaczal systematycznie male¢ (w roku 2015 ok. 6,5%).

Rysunek 1. Polski eksport do krajow skandynawskich w latach 2001-2015 (w mld USD)

8.00 - 10.00
6.00 I - 8.00
- 6.00
4.00
- 4.00
2.00 ’.[ 2.00
0.00 0.00
— N o < Yol [{=) N~ (e D o — N o < o)
o o o o o o o o o ~— — ~— ~— ~— ~—
SRR SIS RRSR
— Dania — Finlandia
== Norwegia  Szwecja

taczny udziat % (prawa 0$)

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie http://www.trademap.org (dostep 5.09.2016).
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O sile polskiego eksportu na poszczegdlne rynki decydowaly nastepujace sektory:
o w przypadku Danii - tworzywa sztuczne (HS 39), maszyny (HS 84), artykuly

elektryczne i elektroniczne (HS 85) oraz meble (HS 94),

« w przypadku Finlandii - zeliwo i stal (HS 72), maszyny (HS 84) oraz artykuly

elektryczne i elektroniczne (HS 85),

o wprzypadku Norwegii — artykuly z zeliwa i stali (HS 73), branza motoryzacyjna

(HS 87) oraz stoczniowa (HS 89),

o w przypadku Szwecji - maszyny (HS 84), artykuly elektryczne i elektroniczne

(HS 85) oraz branza motoryzacyjna (HS 87).

Analizujac dynamike zmian w imporcie, ponownie gtéwnym partnerem pozo-
stawala Szwecja, a drugim najwazniejszym dostawcg skandynawskim stata si¢ Nor-
wegia, mimo ze w poczatkowych latach wyraznie wyprzedzaly ja firmy dunskie
i finskie. Systematycznie malal faczny udzial rynkéw skandynawskich jako zrédia
zaopatrzenia (spadek z 7,3% do 5,1%).

Rysunek 2. Polski import z krajéw skandynawskich w latach 2001-2015 (w mld USD)
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Zrédto: Jak do rysunku 1.

W strukturze importu z objetych analizg krajow dominowaly przede wszystkim:
o wprzypadku Danii - zwierzeta zywe (HS 01), migso (HS 02), maszyny (HS 84)
oraz artykuly elektryczne i elektroniczne (HS 85),
o wprzypadku Finlandii - tworzywa sztuczne (HS 39), branza papiernicza (HS 48),
zelazo i stal (HS 72) oraz maszyny (HS 84),
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« w przypadku Norwegii - ryby (HS 03), wyroby z aluminium (HS 76), branza

stoczniowa (HS 89),

o w przypadku Szwecji — maszyny (HS 84), artykuly elektryczne i elektroniczne

(HS 85) oraz branza motoryzacyjna (HS 87).

Poréwnanie dominujacych branz w dwustronnych relacjach handlowych (eksport-
import) pozwala domniemywa¢, ze wskazniki intensywnosci wymiany wewnatrzgale-
ziowej beda stosunkowo wyzsze zwlaszcza w przypadku handlu polsko-szwedzkiego.
Przypuszczenie to zostanie zweryfikowane w dalszej czesci rozwazan.

Rysunek 3. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania eksportu Polski
do Danii w latach 2001-2015 (w %)
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Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie http://www.trademap.org (dostep 5.09.2016) oraz http://unctad-
stat.unctad.org/UnctadStatMetadata/Classifications/Methodology&Classifications.html (dostep 26.10.2012).

Kolejnym etapem badania byta identyfikacja ewolucji struktury technologicz-
nego zaawansowania polskiego eksportu oraz importu, a takze salda bilansu han-
dlowego z kazdym z krajow. Wyniki tej czeéci analizy zostaly przedstawione na
rysunkach 4-10 oraz w tabelach 1-4. Poniewaz o wysokiej ocenie konkurencyjnosci
gospodarek §wiadczy wspoéltczesnie m.in. zdolnos¢ do produkowania débr techno-
logicznie zaawansowanych (high-tech), warto zwrdci¢ uwage na zmiany w obrebie
tej kategorii po stronie polskiego eksportu.

W przypadku Danii udzial ten, jakkolwiek wcigz zbyt niski, powoli rdst, gtéw-
nie za sprawa lekow (HS 3004), odwracajac jednoczesnie dotychczasowy strumien
importowy. W relacjach z Finlandig udzial polskiego eksportu high-tech podlegal
wahaniom, ale w tej grupie dobr ekspansje¢ odnotowaly leki (HS 3004) oraz maszyny
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do automatycznego przetwarzania danych (HS 8471). Jesli chodzi o import, zanoto-
wano korzystng tendencje do zmniejszania udzialu high-tech, a stalo sie to gléwnie
za przyczyng spadajacej sprzedazy telefonéw (HS 8517)* oraz aparatury nadawczej
dla radiofonii i telewizji (HS 8525). W stosunkach z Norwegia handel zaawanso-
wany technologicznie byl na bardzo niskim poziomie. Gtéwna grupa produktowa
po stronie eksportu byly leki (HS 3004), a norweski import high-tech do Polski stra-
cit swoj udzial gléwnie za sprawg sztucznego grafitu (HS 3801). Najistotniejszy part-
ner handlowy Polski wérdd krajow skandynawskich — Szwecja — notowal wahania
udziatu dobr high-tech. W polskim eksporcie dominowaly przede wszystkim telefony
(HS 8517) oraz telewizory (HS 8528), natomiast w imporcie ze Szwecji glowna kate-
gorie high-tech stanowily leki (HS 3004) oraz elektroniczne uklady scalone (HS 8542).

Rysunek 4. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania importu Polski z Danii
w latach 2001-2015 (w %)
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Zrédto: Jak do rysunku 3.

Konsekwencja zréznicowanej struktury technologicznego zaawansowania pol-
skiego eksportu i importu do/z krajéw skandynawskich byly takze odmienne wyniki
po stronie bilansu handlowego. Wida¢ to przede wszystkim w relacjach z Finlandig,
co skutkuje trwale ujemnym wynikiem, nawet w kategoriach uznawanych za natu-
ralny atut polskiej gospodarki (dobra surowco- i pracochtonne, low-tech). Z pozosta-
tymi krajami saldo bilansu handlowego pozostawalo zwykle dodatnie i to niemal we

29 Efekt delokalizacji produkeji.
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wszystkich podkategoriach (wyjatek stanowi import débr high-tech z Danii w latach
2001-2012).

Rysunek 5. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania eksportu Polski do
Finlandii w latach 2001-2015 (w %)
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Zrédlo: Jak do rysunku 3.

Rysunek 6. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania importu Polski
z Finlandii w latach 2001-2015 (w %)
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Rysunek 7. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania eksportu Polski
do Norwegii w latach 2001-2015 (w %)
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Zrédto: Jak do rysunku 3.

Rysunek 8. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania importu Polski
z Norwegii w latach 2001-2015 (w %)
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Zrédto: Jak do rysunku 3.
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Rysunek 9. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania eksportu Polski
do Szwecji w latach 2001-2015 (w %)
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Zrédto: Jak do rysunku 3.

Rysunek 10. Ewolucja struktury technologicznego zaawansowania importu Polski
ze Szwecji w latach 2001-2015 (w %)
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Tabelal. Dekompozycja salda bilansu handlowego Polski z Danig w latach 2001-2015
(w mld USD)

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015
Poz. 0,08/ 0,10| 0,10| 0,09 0,11| 0,14} 0,02| 0,01|-0,10| 0,09|-0,04| 0,07|-0,01|-0,16|-0,14
SP 0,14| 0,7| 0,23| 0,28 0,25| 0,30| 0,36| 0,36| 0,35| 0,34| 0,38| 0,38 0,45| 0,35| 0,35
LT 0,06 0,15 0,12| 0,08 0,11 0,11| 0,16| 0,21| 0,11| 0,16 0,18| 0,13| 0,19| 0,19 0,22
MT -0,08|-0,05|-0,04| 0,02| 0,14| 0,15| 0,18 0,24| 0,19| 0,24| 0,25| 0,28| 0,22 0,30| 0,36
HT -0,14|-0,18|-0,14|-0,15/-0,13|-0,19|-0,18|-0,09| -0,10(-0,05|-0,08 | -0,01| 0,05| 0,02| 0,07
Razem | 0,06 0,19| 0,27| 0,32| 0,49| 0,51| 053] 0,73| 0,45| 0,78 0,70| 0,87| 0,90| 0,70| 0,86

Objasnienia: Poz. — pozostale i niesklasyfikowane, SP — surowco- i pracochlonne, LT - low-tech, MT - mid-tech,
HT - high-tech.

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie http://www.trademap.org (dostep 5.09.2016) oraz http://unctad-
stat.unctad.org/UnctadStatMetadata/Classifications/Methodology&Classifications.html (dostep 26.10.2012).

Tabela 2. Dekompozycja salda bilansu handlowego Polski z Finlandia w latach 2001-2015
(wmld USD)

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015
Poz. 0,08/ 0,04| 0,04| 0,13 0,03|-0,05(-0,28|-0,77|-0,33| 0,03| 0,16| 0,20 0,21| 0,21| 0,12
SP -0,18|-0,19|-0,21|-0,24|-0,22|-0,31|-0,37|-0,37 |-0,22|-0,29|-0,30 | -0,26 | 0,26 | -0,26 | -0,16
LT -0,08|-0,07|-0,09|-0,16|-0,08 |-0,15-0,12|-0,10| 0,01|-0,12|-0,16|-0,15|-0,09|-0,15|-0,07
MT -0,13]-0,13|-0,08 |-0,08|-0,04|-0,06|-0,04| 0,04| 0,00{ 0,00{ 0,01 0,10 0,14| 0,17 0,09
HT -0,241-0,22|-0,34|-0,30|-0,29|-0,31|-0,35|-0,45| 0,27 | -0,26 | -0,40|-0,18 | -0,10|-0,13| 0,08
Razem |-0,55(-0,57|-0,67|-0,65(-0,61|-0,87|-1,15|-1,64|-0,81|-0,64|-0,70|-0,30(-0,11|-0,16|-0,11

Objasnienia jak do tabeli 1.
Zrodlo: Jak do tabeli 1.

Tabela 3. Dekompozycja salda bilansu handlowego Polski z Norwegia w latach 2001-2015
(wmld USD)

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015
Poz. |-0,15|-0,16|-0,18|-0,21|-0,33|-0,45|-0,63|-1,08|-0,50 |-1,26|-1,63 |-1,18|-1,39|-1,10(-0,77
SP 0,04| 0,05| 0,07| 0,10 0,14| 0,15 0,21| 0,24| 0,17| 0,20| 0,25| 0,28| 0,32| 0,37| 0,32
LT 0,09/ 0,18 0,06| 0,13 0,40| 0,62| 0,93| 0,40| 0,54| 0,24| 1,36| 0,67| 0,55| 0,88 0,32
MT -0,02| 0,03| 0,02| 0,07 0,11 0,18 0,25 0,37 0,33| 0,38 047| 0,45 0,58| 0,48 0,42
HT -0,04|-0,04|-0,04|-0,04|-0,03|-0,04|-0,03| 0,08/ 0,12 0,10{ 0,03| 0,10 0,12 0,09| 0,03
Razem |-0,08| 0,06/-0,07| 0,05/ 0,29| 046| 0,72| 0,01| 0,67(-0,33| 048 0,31| 0,18 0,71| 0,32

Objasnienia jak do tabeli 1.
Zrédlo: Jak do tabeli 1.
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Tabela 4. Dekompozycja salda bilansu handlowego Polski ze Szwecja w latach 2001-2015

(w mld USD)

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015
Poz. |-0,03|-0,04| 0,09| 0,06/ 0,09| 0,23| 0,00{-0,08| 0,02| 0,30| 0,30| 0,34| 0,60 0,47| 0,33
SP -0,02| 0,01| 0,04| 0,12 0,22| 0,25 0,42| 0,49| 0,26| 0,35| 0,39| 0,38| 0,51| 0,65| 0,67
LT -0,01| 0,03|-0,06(-0,25|-0,10|-0,15|-0,12|-0,10|-0,12|-0,24|-0,22|-0,12|-0,29|-0,01 | -0,06
MT -0,21{-0,11|-0,04| 0,07 0,21| 0,36| 0,31| 037| 0,43| 0,76 0,81| 0,75 0,82| 0,99| 0,61
HT -0,09| 0,00{ 0,14| 0,19| 0,01| 0,05 0,22| 041| 0,29| 0,23/-0,13|-0,21| 0,03| 0,09/ 0,31
Razem |-0,36(-0,12| 0,16| 0,20| 0,44| 0,74| 0,83| 1,09| 0,88| 1,40 1,15 1,14| 1,67| 2,19| 1,86

Objasnienia jak do tabeli 1.
Zrodlo: Jak do tabeli 1.

Ostatnim etapem analizy przy uzyciu danych na czterostopniowym poziomie

dezagregacji byta identyfikacja tych grup towarowych, ktére charakteryzowaly sie

w roku 2015 relatywng przewaga konkurencyjng. Dodatkowo wprowadzono dwa
warunki brzegowe:

wzieto pod uwage tylko te grupy, w ramach ktérych odnotowano zaréwno stru-
mien eksportowy, jak i importowy,

wzieto pod uwage tylko te grupy, ktérych udziat w eksporcie Polski do analizo-
wanego kraju przekraczal 1% w roku 2015.

W oparciu o tak okreslone kryteria polscy eksporterzy dysponowali przewaga

konkurencyjng w nastepujacych grupach (wyliczenie ograniczone do pigciu o naj-
wyzszej warto$ci wskaznika RTA):

w przypadku Danii — HS 1601 (kietbasy), HS 8516 (podgrzewacze, grzalki,
lokowki, zelazka, urzadzenia elektrotermiczne), HS 8537 (tablice, panele itp. do
elektrycznego sterowania lub rozdziatu energii elektrycznej), HS 8701 (ciagniki
drogowe) oraz HS 8703 (samochody osobowe),

w przypadku Finlandii - HS 3004 (leki pakowane w odmierzone dawki do sprze-
dazy detalicznej), HS 3923 (artykuly z tworzyw sztucznych do transportu lub
pakowania towaréw), HS 7204 (odpady i ztom Zeliwa i stali), HS 8471 (maszyny
do automatycznego przetwarzania danych) oraz HS 9401 (meble do siedzenia),
w przypadku Norwegii — HS 3004 (jw.), HS 8702 (autobusy), HS 8906 (jednostki
plywajace), HS 9401 (jw.) oraz HS 9403 (pozostale meble i ich czesci),

w przypadku Szwecji - HS 1602 (inne mieso, podroby przetworzone lub zakon-
serwowane), HS 7308 (konstrukcje, cze¢sci konstrukcje, plyty, prety, katowniki
itp. z zelaza i stali), HS 8471 (jw.), HS 8528 (monitory, rzutniki, telewizory) oraz
HS 9404 (stelaze pod materace, artykuly poscielowe i podobne wyposazenie).
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4, Intensywno$¢ handlu wewnatrzgateziowego Polski
z Danig, Finlandig Norwegig i Szwecja

Wskaznik intensywnosci wymiany wewnatrzgateziowej (wartos¢ indeksu GL)
obliczono w pierwszym kroku dla danych handlowych ogétem (tab. 5-8). Na dru-
gim etapie, z uwagi na fakt, ze najwazniejsze strumienie eksportowe i importowe
w polskim handlu ze Skandynawig obejmowaly zasadniczo rézne sektory (komple-
mentarnos¢ struktur), do szczegétowej analizy intensywnosci handlu wewnatrzga-
teziowego wybrano jedynie te, w ramach ktérych wspdtpraca przebiegata w obydwu
kierunkach (potencjalna substytucyjnos¢). I tak dla Danii byly to HS 39, HS 84 i HS
85, dla Finlandii — HS 72, HS 84 i HS 85, dla Norwegii - HS 84 i HS 89, natomiast
dla Szwecji HS 84, HS 85 i HS 87.

Uzyskane wyniki wskazuja, ze warto$¢ indeksu GL dla poszczegdlnych krajow
skandynawskich nie przekraczata 30%. Udzialy podkategorii handlu wewnatrzgale-
ziowego (HIIT, VIIT-LQ oraz VIIT-HQ) odzwierciedlaly wspomniang wyzej prawi-
dfowos¢, zgodnie z ktorg kraj stabiej rozwiniety (Polska) specjalizuje sie w eksporcie
odmian o nizszej jakosci dobra zréznicowanego (przewaga subkategorii VIIT-LQ).
Nie potwierdzilo si¢ jednoczes$nie wczesniejsze przypuszczenie, ze wartos¢ indeksu
GL dla handlu Polski ze Szwecja bedzie wyzsza z uwagi na wystepowanie tych samych
branz w strukturze eksportu i importu.

Ciekawych obserwacji dostarcza z kolei ewolucja wartosci indeksu GL dla wybra-
nych sektoréw. Warto zwrdci¢ przede wszystkim uwage na trzy przypadki: handel
polsko-dunski w sektorze tworzyw sztucznych (HS 39), polsko-norweski w przemy-
$le stoczniowym (HS 89; indeks GL przekraczajacy poziom 70%) oraz do pewnego
stopnia polsko-szwedzki w sektorze samochodowym (HS 87).

Ten pierwszy obejmuje przede wszystkim produkty z polimeréw etylenu (HS
3920 oraz HS 3923; odpowiednio grupy high-tech i mid-tech) oraz innych tworzyw
sztucznych (HS 3926; grupa produktowa mid-tech). Polska specjalizuje si¢ jednak
w tanszych, czyli nizszych jako$ciowo odmianach tych produktéw (przewaga kom-
ponentu VIIT-LQ).

Intensywna wspotpraca z Norwegia w przemysle stoczniowym (sektor i jego
grupy produktowe klasyfikowane w calosci jako low-tech) obejmuje zwlaszcza tan-
kowce (HS 890120) oraz inne jednostki do przewozu towardw i oséb (HS 890190).
Pozytywnym zjawiskiem jest wyrazne utrwalanie si¢ polskich przewag w produkeji
débr wyzszych jakosciowo (zob. udziaty HIIT oraz VIIT-HQ).

Ostatni przypadek handlu wewnatrzgateziowego ze Szwecja w sektorze samo-
chodowym (sektor i jego grupy produktowe klasyfikowane w calosci jako mid-tech)
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koncentruje si¢ przede wszystkim w obszarze ciaggnikéw drogowych (HS 870120),
autobusow z silnikami wysoko- i $redniopreznymi (HS 870210), pojazdéw silniko-
wych do transportu towaréw o masie powyzej 5 t (HS 870421) oraz cz¢éci i akceso-
riéw nadwozia do wyzej wymienionych (HS 870829). Zlokalizowane w Polsce firmy
realizujg coraz bardziej zaawansowane fazy cyklu produkcyjnego (przewaga kom-
ponentu VIIT-HQ), co $wiadczy o ich stosunkowo dobrej pozycji w ramach sieci
korporacyjnych. Mozna przypuszczaé, ze jest to diugotrwaly efekt inwestycji kon-
cernu Volvo oraz Scania. Branza charakteryzuje sie jednak wysokimi barierami wej-
$cia (kosztami utopionymi zwigzanymi z rozpoczeciem dziatalnosci), stad w ocenie
autora malo prawdopodobne jest, ze ewentualne korzystne efekty uczenia si¢ przez
eksport przetozg sie na uruchomienie stricte polskich projektéw produkcyjnych.

Tabela 5. Intensywnos¢ i struktura polsko-dunskiego handlu wewnatrzgaleziowego
w latach 2001-2015 (ogétem oraz wybrane dzialy HS)

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015

Indeks GL
ogotem

HIT 18| 16| 47| 84| 31| 54| 50| 48| 32| 63| 47| 50| 50| 60| 45
VIIT-LQ 99| 87 [119(139 11,1 (123 138|132 11,9 | 96 | 141|111 [11,9 | 135|122
VIIT-HQ 81| 68| 84| 98| 99| 92| 99| 85110 99|104| 79| 82| 89| 88

19,8 |1 17,1 | 251 | 32,3 | 24,1 | 27,0 28,9 | 26,5 | 26,2 | 25,8 | 29,2 | 24,1 | 25,2 | 28,4 | 25,5

L’i‘g%kgeL 349 | 36,8 [433 | 435 | 43,8 | 506 | 52,5 | 54,2 | 547 | 51,8 | 44,6 | 418 | 42,0 | 37,5 | 367

HIT 61| 86| 43| 75| 09131 | 98 |11,1 120 |11,0|138 | 54 (125 | 35| 46
VIT-LQ 21,0 | 23,2 | 32,5 | 28,4 | 28,0 | 28,9 | 29,2 | 32,5 | 32,7 | 30,6 | 23,7 | 20,8 |19,7 | 27,2 | 25,0
VIIT-HQ 791 51| 64| 77 (149 | 87 |135 106 |10,1 {103 | 7,0 (157 | 98| 6,7 | 7.2

:_’I‘geskaL 272|375 32,6 | 332 |32.2 | 26,6 | 20.9 | 29,0 | 26,2 | 34.9 [ 36,6 | 353 | 36,8 38,0 | 345

HIIT 13| 20) 20| 48| 67| 37| 49| 09| 39| 66| 65| 7,7 |113| 32| 32
VIT-LQ 21,2 | 26,6 |24,6 [238 |212 |17,4 | 17,1 | 231 |12,7 | 16,9 [18,0 | 150 | 14,4 [20,0 | 171
VIIT-HQ 45| 89| 59| 45| 43| 53| 78| 51| 95 113 (121 |125 |11,0 [147 | 141

:_TgeskssGL 16,5 [ 10,8 |22,4 | 29,9 | 23,5 |28,3 | 26,1 | 22,0 |21,7 |18,3 | 17,1 |252 | 23,4 | 24,4 |20,0
HIT 06 (01|11 27(04|09]| 22|14 14| 46| 15| 09| 13| 20| 29

vit-LQ - |11,1 | 88 (141 {189 |145 (17,1 |13,9 |165 |126 | 9,9 [12,7 |12,8 |14,6 | 121 |10,9
VIIT-HQ 46 | 16 | 62| 78| 84| 99| 99| 40| 75| 37| 29 (11,2 | 73 |101 | 61

Zr6dto: Opracowanie wlasne na podstawie http://www.trademap.org (dostep 5.09.2016).
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Tabela 6. Intensywnos¢ i struktura polsko-finskiego handlu wewnatrzgaleziowego

w latach 2001-2015 (ogétem oraz wybrane dzialy HS)

2001 | 2002 | 2003 [ 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 [ 2010 [ 2011 | 2012 | 2013 [ 2014 | 2015
g‘gd(;zfnGL 99| 89| 94154 133|146 | 11,7 |135 136|129 139 (139|130 |186 | 182
HIT 09| 13| 04| 11| 10| 12| 25| 41| 38| 25| 16| 19| 22| 29| 36
VITLQ | 71| 57| 69| 87| 74| 92| 64| 61| 53| 51| 68 59| 54| 76| 7.2
VITHQ | 19| 18| 21| 56| 47| 40| 27| 32| 45| 52| 54| 60| 54| 81| 7.4
kS GL| 68| 53| 48| 77171 [204 167 |202| 73| 22| 32| 29| 16| 33| 25
HIT 00| 00| 05| 19| 44| 13| 20| 20| 15| 03] 02| 12| 05| 05| 06
VITLQ | 63| 49| 39| 41103 |151 [122 140 | 17| 08| 18] 08| 04| 05| 02
VITHQ | 05| 03] 04| 17| 24| 40| 26| 42| 42| 11| 12| 10| 08| 24| 1.7
:;‘geaijL 132 [13,5 | 23,0 | 20,0 | 21,8 | 19,8 | 241 | 19,8 | 205 | 19,3 | 28,4 | 246 | 26.4 | 277 | 203
HIT 02| 14| 12| 15| 07| 01| 16| 05| 23| 22| 42| 35| 26| 22| 20
VITLQ  |122 | 108 | 16,8 [153 | 142 | 154 [17.7 |13.6 | 10.9 |11.3 [144 | 119 |17.8 | 166 | 184
VITHQ | 08| 12| 50| 31| 69| 42| 46| 56| 7.2 | 57| 97| 92| 60| 88 | 88
';I‘gea"SSGL 61| 63| 57| 80| 69 (163 | 7.2 | 82 [123 |163 17,0 | 243 | 226 | 20.4 | 20,9
HIT 01]01|00]| 02| 01| 03| 18| 01| 05| 15| 02/ 23| 03| 07/ 15
VIT-LQ | 55| 53 | 52 | 37| 57 |124 | 41| 58 | 85 | 31 [125 (144 | 89 | 81 [11.0
VITHQ | 05| 07| 05| 39| 08| 30| 12| 21 | 34 |117 | 41| 75 |133 |14 | 83

Zrédlo: Jak do tabeli 5.

Tabela 7. Intensywnos¢ i struktura polsko-norweskiego handlu wewnatrzgaleziowego

w latach 2001-2015 (ogdtem oraz wybrane dzialy HS)

2001 | 2002 | 2003 [ 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 [ 2010 2011 | 2012 | 2013 [ 2014 | 2015
g‘gdégfnGL 125|119 | 61,2 | 39,5 | 46,7 | 352 | 21,6 | 32,8 [ 37,3 | 259 [ 224 [ 29,0 | 366 | 255 | 26.9
HIT 15| 03] 07| 22190 |113| 08| 82| 05| 26| 44| 62| 39| 54| 22
VITLQ | 57| 7.0 | 145 |305 | 140 | 121 | 103 | 148 | 187 | 144 | 92 | 1256 | 194 | 123 | 104
VITHQ | 54 | 46 |46,0| 68 |136 |10,6 |106| 98 |180| 88| 87 | 101 |132| 7.8 | 143
nggijL 16,0 | 135 | 16,9 [ 29,7 | 31,8 | 22,7 [ 295 | 188 | 21,0 | 193 | 239 [ 239 | 282 | 27.2 | 30,7
HIT 02| 01| 00| 04 05| 05| 20| 09| 10| 14| 09| 38| 06| 11| 35
VIT-LQ | 13.7 | 104 | 141 | 216 | 242 | 163 | 22.8 | 113 | 13.2 | 105 | 149 | 16.4 | 221 | 222 | 163
VITHQ | 21| 33| 27| 75| 68| 58| 46| 66| 67| 7.4| 81| 37| 55| 38 |108
:_rl‘geg"QSGL 26,3 | 16,7 | 91,8 | 67,6 | 79,8 | 68,0 | 437 | 83,8 | 756 | 691 | 481 | 725 | 7.8 | 61.4 | 66,9
HIT 45| 00 00 00562 439 | 0,0 586 | 00171 |22,8 |41.8 |17.4 | 344 | 0.1
VITLQ | 30| 82| 11638 | 22| 01| 40 132|268 |244 | 10| 22 |275| 03 | 32
VIT-HQ | 18,8 | 85 |90.7 | 39 |21.3 | 240 | 39.6 | 121 | 489 | 27.6 | 243 | 285 |33.0 | 267 | 636

7Zrodlo: Jak do tabeli 5.
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Tabela 8. Intensywnos¢ i struktura polsko-szwedzkiego handlu wewnatrzgateziowego
w latach 2001-2015 (ogétem oraz wybrane dzialy HS)

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015

wgdoetgfnGL 200 (17,7 | 22,8 [ 223 [ 246 | 25.4 | 25:8 | 27.9 | 244 | 244 | 22,8 | 237 | 243 | 21.3 | 22,0

HIT 371 16| 37| 30| 40| 41| 66| 45| 38| 25| 40| 41| 49| 38| 34
vim-L.@ - | 121 97| 99 (11,8 13,0 (129 | 119|147 (122 118 | 11,2 112|105 | 95| 96
VIIT-HQ 56| 60| 86| 74| 76| 83| 74| 87| 82(100| 75| 84| 87| 79| 90

:jgesijL 18,6 [19.7 [21.7 [ 21,3 [ 23,6 [ 251 [ 23,6 | 22,2 | 18,0 | 20,7 | 23,4 | 251 | 28,6 | 26,7 | 23,6
HIT 18| 02| 31| 13| 21| 24| 23| 31| 22| 10| 10| 18| 38| 36| 29

VIIT-LQ 143 1152 | 154 (16,1 | 17,5 | 18,1 | 183 | 151 | 11,2 | 14,5 17,6 | 16,8 | 16,1 | 159 | 11,9
VIIT-HQ 24| 431 33| 39| 39| 47| 30| 40| 46| 52| 48| 64| 86| 73| 838

Indeks GL
HS 85

HIIT 66| 11| 12| 05| 08| 35| 64| 26| 22| 11| 29| 15| 12| 55| 1,0
viT-.a (17,0 {108 | 52 | 51| 86 |11,2 | 68 |[106 | 81| 6,7 | 84| 71| 71 100 | 7,9
VIIT-HQ 841 911(129 |[111 (114 | 69 |101 (106 | 73 |134 | 79 (10,1 104 | 6,4 | 13,1

Indeks GL
HS 87

HIIT 29|08 28| 38| 49| 08107 | 25| 16| 05| 46| 16| 1,8 | 1,7 | 42
viIT-LQ {155 [12,7 | 63 |185 |153 16,5 |11,2 |191 |16,0 {118 | 7,0 |11,1 | 98 | 66 | 6,7
VIIT-HQ 93 (16,0 (134 | 84 | 98 (106 | 58 |13,5 (156 (13,7 |13,7 [17,2 |158 |16,1 | 145

32,1 (211 1194 | 16,8 | 20,9 | 21,56 | 23,3 | 23,8 [17,5 |21,3 | 19,2 | 18,7 | 18,7 | 21,9 | 22,0

27,7 1295 | 22,5 30,7 |29,9 |27,8 |27,6 |351 (33,2 | 26,0 |253 |29,8 |27,4 |244 |255

Zrodlo: Jak do tabeli 5.

Zakonczenie

Z przeprowadzonej analizy nie wynikaja wnioski wskazujace jednoznacznie, ze
ekspansja polskich firm na rynek skandynawski bytaby prostym rozwigzaniem. Istot-
nym wyzwaniem pozostaje z pewnoscig poziom oczekiwan konsumenckich, cha-
rakterystyczny dla spoteczenstw wysoko rozwinietych. Bez zewnetrznego wsparcia
w postaci technologii oraz wiedzy na temat glebszych uwarunkowan procesu zaku-
powego wejscie na te rynki wydaje si¢ mocno ryzykowne.

Jesliby natomiast spojrze¢ na sektory dominujgce w dwustronnej wymianie,
w ramach ktérych bylby potencjalnie mozliwy transfer wiedzy i doswiadczen, wiele
zalezy od polityki inwestycyjnej koncernéw skandynawskich prowadzacych swoja
dzialalno$¢ w Polsce oraz ksztaltujacych si¢ relacji dostawca—odbiorca w ramach
korporacyjnych powigzan produkcyjnych. Analiza wymiany wewnatrzgaleziowej
wskazuje niestety na fakt, ze Polska wciaz jest traktowana jako tzw. tania lokalizacja
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(generalnie przewaga komponentu VIIT-LQ z pewnymi, nielicznymi obszarami
wyzszych kompetencji), co bezposrednio wiaze si¢ z zagrozeniem utrwalania pro-
blemoéw strukturalnych typowych dla pulapki sredniego dochodu.

Podsumowujac, rynki skandynawskie nie stanowia powaznej alternatywy dla
Polski, jesli chodzi o poszukiwanie kierunkéw dywersyfikujacych strukture handlu
zagranicznego i ograniczajacych dominacje wymiany z Niemcami. Z punktu widze-
nia geostrategicznych intereséw na pewno jednak warto zacheca¢ zaawansowane
technologicznie firmy skandynawskie do inwestowania w Polsce, bowiem ich obec-
no$¢ utrwala pozytywny wizerunek i wiarygodnos¢ jako partnera w polityce zagra-
nicznej. Przektada si¢ ona, cho¢ jak dotad w ograniczonym zakresie, na mozliwo$¢
pozyskania cennej wiedzy technologicznej oraz dos§wiadczen biznesowych kluczo-
wych dla rozwijania wlasnych innowacyjnych przedsiewziec.
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Looking for Diversification: The Current State and Prospects
of the Polish-Scandinavian Trade Development

The paper aims at analysing the characteristics of the Polish-Scandinavian
trade and at evaluating prospects of its further development in the context of
the growing diversification of Polish exporting markets. The motivation behind
this issue is rooted in the high dependence of the Polish economy on the Ger-
man market. This brings about a threat to economic security through a specific
technological dependence, which may result in a lot of challenges characteristic
for the middle-income trap. This problem can be explained by the thesis of the
blight of German proximity. The features of intensive trade relations, mostly in the
motor vehicle industry and machinery (to some extent also in the electronic and
electrical sector), require finding convenient locations for subsidiaries and further
suppliers within corporate added-value chains. It should help exploiting current
cost and efficiency advantages of host economies and thus block the development
of potential innovative alternatives induced by the too weak domestic support.

For this reason, it is justified to intensify trade relations with other countries
whose markets may be attractive for Polish exporters. They should also have com-
petencies and advantages which are insufficient in the Polish economy. Hence,
this transfer of knowledge through the trade cooperation (the concept of learning
by exporting) may have an impact on the national innovation system. Choosing
Scandinavian countries is coherent with the attempts to diversify the structure of
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exporting markets and is one of the critical dimensions of enhanced cooperation
in the region of the Baltic Sea.

The research on the trade relations covers the period 2001-2015 together with
the original insight into the prospects for their further development. For this
purpose, the trade data of the International Trade Centre were used. Their disag-
gregation (2-, 4- and 6-digit) within the Harmonised System made possible the
identification of the most important sectors, product clusters and even specific
commodities which may be Polish exporting hits. Another dimension of the
analysis covers the technological intensity of the Polish exports and imports with
Scandinavian countries, the structure of Polish trade balance and the intensity
of the intra-industry trade (Grubel-Lloyd index) together with its subcategories
(horizontal, vertical-low quality, vertical-high quality) in the chapters with the
highest share in bilateral trade.

Keywords: Poland, foreign trade, middle-income trap, Scandinavian countries,
economic security.

Ala recherche de diversification. Etat et perspectives de développement
de I'échange commercial scandinavo-polonais

Lobjet de ce texte est I’échange commercial scandinavo-polonais ainsi que
I’évaluation des perspectives de son développement dans le contexte de la diver-
sification progressive des marchés d’exportation polonais. La pertinence de cette
problématique résulte d’'une forte dépendance de la Pologne dans les contacts
commerciaux et d’investissement intensifs avec ’Allemagne. En effet, ils prennent
la forme d’une colonisation corporative réalisée par un partenaire plus fort.

La conséquence de cet état de choses est une menace a la sécurité économique
sous forme de dépendance technologique et, plus précisément, de défis caractéris-
tiques de piege du revenu intermédiaire (en anglais middle-income trap). D’apres
l'auteur, lexplication de sa spécificité en Europe centrale peut étre basée sur la
thése d’'une malédiction de la proximité allemande. La caractéristique des relations
commerciales intensives, en particulier dans le secteur automobile et des machines
(dans une certaine mesure également dans le secteur des équipements électriques
et électroniques) exige une disposition des entreprises de sous-traitance dans le
cadre des chaines corporatives de la création de valeur ajoutée. Cela aboutit a
exploiter dans la mesure maximale les avantages de cotit et d’efficacité des pays
d’accueil et donc bloquer réellement la possibilité de développer des alternatives
sous la forme de projets innovants nationaux.
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Cest pour cette raison qu’il est justifié d’intensifier de nouvelles orientations de
coopération avec les pays attrayants pour les exportateurs polonais et disposant
des avantages de compétences qui manquent dans I’économie polonaise. Ainsi,
le transfert des connaissances a travers la coopération commerciale peut consti-
tuer un coup de pouce pour le systéme national d’innovation. Le choix des pays
nordiques (Danemark, Finlande, Norvege, Suéde) s’inscrit bien dans la diversi-
fication d’échange commercial et constitue une des dimensions essentielles du
renforcement des relations proposé dans la région de la mer Baltique.

Le diagnostic de la coopération précédente (années 2001-2015) ainsi que I’éva-
luation des perspectives de son développement effectuée par I'auteur reposent sur
les données recueillies par le Centre du Commerce International qui concernent
I’échange commercial de la Pologne avec le Danemark, la Finlande, la Norvege et
la Suede. La désagrégation pertinente de ces données (selon le niveau de détail a
deux, quatre et six chiffres) dans le cadre du Systéme Harmonisé a permis d’iden-
tifier les secteurs et les groupes de produits les plus importants ainsi que les biens
concrets constituant un succes pour les exportations polonaises.

Cette analyse porte également sur I'avancement technologique des exportations
et des importations polonaises, la structure de la balance commerciale et I'intensité
du commerce intra-branche (basée sur 'indice de Grubel-Lloyd) avec ses sous-
catégories (échange horizontal, qualité verticale basse, qualité verticale haute)
dans les unités cruciales pour les relations commerciales bilatérales.

Mots-clés: Pologne, commerce extérieur, piege du revenu intermédiaire, pays
scandinaves, sécurité économique.

B nounckax AMBepCMd)MKaI.WII/I. COBPEMeHHOE COCTOAHNE U NepcneKTUBbI
pa3BuTuA NoNbCKO-CKAHANHABCKOW Toprosnau.

Ienb cTaTby COCTOUT B aHA/NNM3€ XapaKTEPUCTUKIU ITOTbCKO-CKaHAMHABCKOM
TOPTOBJIN 1 OLIeHKe ITePCIeKTHB ee a/IbHelIIIero pa3BUTIA B KOHTEKCTe pacTyIlell
puBepcudUKaMK MONbCKUX 9KCIOPTHBIX PBIHKOB. Ba)KHOCTB 9TOTO BOIpoca
BBITEKAET 13 BbICOKOII 3aBUCUMOCTY OJIbCKOI 5KOHOMUKH OT HEMEI[KOTO PbIHKA,
KOTOpasi IpUHUMaeT GOpMY KOPIIOPATVBHOTO HEOKOIOHMAIN3MA.

ITO yrpoXkaeT SKOHOMIYECKOI 6€30I1aCHOCTH, 0COOEHHO B BUJe TEXHOIOT M-
YeCKOIl 3aBUCUMOCTH, YTO MOXKET IPUBECTU K MpobieMaM, XapakTepHbIM JI/Is1
JIOBYIIKM CpefiHero foxopa. Ee cnenuduxy B LlenTpanbroit EBpore, 1o MHEHNIO
aBTOPA, MOXKHO OO'BSICHUTD, MICIIO/Ib3Ys TE€3UC O MPOK/IATHUN HEMELIKOJI reorpa-
¢duyeckoit 6mm3ocTy. XapakTepuCTUKa MHTEHCHBHBIX TOPTOBBIX OTHOIIECHUIA,



W poszukiwaniu dywersyfikacji. Stan i perspektywy rozwoju... 221

IpeXjie BCero B aBTOMOOM/IBHON ITPOMBIIIEHHOCTY ¥ MAaIIVHOCTPOEHUN
(1 B HEKOTOPOJI CTENeHM TaKXKe B NIEKTPUYECKOM ¥ 3TTeKTPOHHOM CEKTOpPaX),
TpebyeT TaKOro paclpefie/eHysi KOMIaHWUII-TIOCTABIIMKOB B PaMKaXx ILIeloYeK
cospaHys 106aBIEHHOI CTOMMOCTY, YTOOBI MAKCMAaJIbHO MCIIO/Ib30BATh IIPEN-
MYIIeCTBa, CBSI3aHHbIE C lleHaMM 11 3¢ (PeKTUBHOCTHIO, IPUHUMAIOLIVX CTPaH U,
TaKUM 00pa3oM, peanbHO OI0KMPOBATh BO3MOXKHOCTD PaspaboTKy aJIbTepHATUB
B BUJIe HAallMIOHA/IbHbIX IHHOBALIVIOHHBIX IIPOEKTOB.

[TosToMy OnpaBHaHHOI ABIAETCA NHTEHCUPUKALVA TOPTOBBIX OTHOIICHNI
CO CTpaHaMH, Y KOTOPBIX IIPUBJIEKATe/TbHBIN PBIHOK C TOYKM 3peHM A HOTbCKUX
9KCIIOPTEPOB, U 00/ AIOLIVX OTCY TCTBYIOIMMIU B IIOTIbCKOI SKOHOMMKE ITpel-
myuectBamMu. Takum 06pa3oM, epefada 3HaHMI Yepe3 TOPrOBO-9KOHOMIYECKOe
COTPYAHMYECTBO MOXKET CTaTh CTUMYJIOM J1J15 HAIIMOHAIbHOI NHHOBAIMIOHHO
cucreMbl. Boibop crpan Cesepnoit EBponnl (Jauns, Gunnsaupns, Hopsernus,
IITBenyis1) XOPOLIO BIMCHIBACTCA B 3TY CXEMY U ABIACTCA OFHNUM U3 Ba>KHEIIINX
ACIIeKTOB IIpeJI/IaraeMOoro yKpeIlIeH! s OTHOLIEHMII B pernoHe bantuiickoro Mopsi.

VccnenoBaHye TOProBbIX OTHOLIEHNIT OXBaThIBaeT mepuog, 2001-2015 IT. 1 BK/IIO-
YaeT OLIeHKY ITePCIeKTYB UX Jla/IbHeIero passutus. B pabore ncnonp3osanuch
nanHble LlenTpa Mexxynaponnoit Toprosmu. VIx gesarperauns (Ha ypoBHe 2, 4
1 6 3HAKOB) B paMKax [apMOHM3MPOBaHHOI CHCTEMBI CJie/Iaia BO3MOYKHBIM OIIpe-
Ie/IUTh Hauboree BayKHble CEKTOPBI, K/IACTEPbI IIPOAYKTOB U Jja)ke KOHKPETHBIE
TOBaphbl, KOTOpbIe MOTYT CTAaTh XMTaMI IIObCKOTO SKCIIOPTa. AHA/IN3 OXBaTbI-
BaeT TAK)Ke TeXHOJIOTMYECKYI0 MHTEHCHBHOCTD IIOTbCKOT0 3KCIIOPTa ¥ MIMIIOPTa
B OTHOLIEHWM CKAHAMHABCKYX CTPaH, CTPYKTYPY IIOJIbCKOTO TOPTOBOro HanaHca
Y MHTEHCUBHOCTDb BHyTpuotpacnesoit Toprosnu (VMupekc I'pybens—Jlnoiina),
yKasbIBas nopkareropuy (0OMeH IO TOPMU3OHTA/IN, 10 BEPTUKAIN — HU3KOE
KauecTBO, 10 BEPTUKA/IN — BLICOKOE KaueCTBO) B 00TACTAX, KOTOPbIE AB/IAIOTCA
CaMBbIMJ BaKHBIMIU B IBYCTOPOHHEI TOPTOBJIE.

KnroueBbie cnoBa: I[lonbiiia, BHENTHAS TOProBJ/id, JIOBYLIKa CpeAHEro goxXoaa,
CKaHJVHAaBCKNE CTpaHbl, 9KOHOMIYECKaA 6€30I1aCHOCTb.



